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RESUMEN

El objetivo general del presente estudio es determinar la relacion que existe entre la renta
empresarial y el crecimiento econémico de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica, periodo 2014.

Los objetivos especificos son: Determinar la relacion que existe entre los ingresos grabables y el
crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014. Determinar la relacion que existe entre el costo computable y el
crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014. Determinar la relacion que existe entre el gasto deducible y el
crecimiento economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014. Determinar la relacion que existe entre la renta neta y el crecimiento
econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
2014.

La hipotesis general fue: Existe una relacion positiva y significativa entre la renta empresarial y el
crecimiento economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014. (H1), y No existe una relacién positiva y significativa entre la renta
empresarial y el crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito

de Huancavelica, periodo 2014. (HO)

En cuanto a la metodologia, la investigacion es de tipo aplicada, el nivel de investigacion es el
correlacional, el disefio utilizado es el disefio no experimental de tipo descriptivo correlacional,
como método general se ha utilizado el método cientifico y como métodos especificos se han
utilizado el método descriptivo, matematizacién, analitico sintético, inductivo, deductivo, la

observacion.

Asimismo, se ha arribado a las siguientes conclusiones: Se ha evidenciado que la Renta
Empresarial se relaciona de forma positiva y significativa con el Crecimiento Econémico de las
micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014. La intensidad
de la relacién hallada es de r=89.00% por lo que dicha relacién es positiva y significativa.
Asimismo, se ha determinado en la variable de renta empresarial prevalece el nivel alto (43.5%
de los casos) y en la variable crecimiento econémico prevalece el nivel alto (37.5% de los

casos).



Se ha determinado que los ingresos gravables se relacionan de forma positiva y significativa con
el crecimiento econdémico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.La intensidad de la relacién hallada es de r=92.00% por lo que dicha
relacién es positiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimensién de ingresos
gravables prevalece el nivel alto (48.4% de los casos) y en la variable crecimiento econémico

prevalece el nivel alto (37.5% de los casos).

Se hade terminado que en la dimensidn entre el costo computable se relaciona de forma positiva
y significativa concrecimiento econoémico de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica, periodo 2014. La intensidad de la relacién hallada es de r=84.0% por
lo que dicha relacion es positiva y significativa .Asimismo, se ha determinado en la dimension
de costo computable prevalece el nivel alto (56.74% de los casos) y en la variable crecimiento

economico prevalece el nivel alto (37.5% de los casos).

Se ha determinado que en la dimension gasto deducible se relaciona de forma positiva y
significativa con el crecimiento econdémico de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica, periodo 2014. La intensidad de la relacion hallada es de r=85.0% por
lo que dicha relacion es positiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimension
de gasto deducible prevalece el nivel alto (43.5% de los casos) y en la variable crecimiento

economico prevalece el nivel alto (37.5% de los casos).

Se ha determinado que en la dimension de renta neta se relaciona de forma positiva y significativa
con el crecimiento economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.La intensidad de la relacion hallada es de
r=67.0%porloquedicharelacionespositiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la
dimension de renta neta prevalece el nivel alto (50.0% de los casos) y en la variable

crecimiento econdémico prevalece el nivel alto (37.5% de los casos).

Palabra clave: Renta Empresarial, Crecimiento Econémico, Mypes.



SUMMARY

The general objective of this study is to determine the relationship between business income and

economic growth of micro and small business enterprises in the district of Huancavelica, 2014.

The specific objectives are: Determine the relationship that exists between the recordable income
and the economic growth of the micro and small commercial enterprises of the district of
Huancavelica, period 2014. Determine the relationship that exists between the computable cost
and the economic growth of micro and small enterprises. small business enterprises of the district
of Huancavelica, 2014. Determine the relationship between the deductible expense and economic
growth of micro and small business enterprises of the district of Huancavelica, 2014. Determine
the relationship between the net income and the economic growth of the micro and small

commercial enterprises of the district of Huancavelica, period 2014.

The general hypothesis was: There is a positive and significant relationship between business
income and economic growth of micro and small business enterprises in the district of
Huancavelica, 2014. (H1), and There is no positive and significant relationship between business
income and the economic growth of the micro and small commercial enterprises of the district of

Huancavelica, period 2014. (HO)

Regarding the methodology, the research is of applied type, the level of research is correlational,
the design used is the non-experimental design of correlational descriptive type, as a general
method the scientific method has been used and as specific methods have been used the

descriptive method, mathematization, synthetic analytic, inductive, deductive, observation.

Likewise, the following conclusions have been reached: It has been shown that Business Income
is positively and significantly related to the Economic Growth of the micro and small commercial
enterprises of the district of Huancavelica, 2014. The intensity of the relationship found is of r =
89.00%, so this relationship is positive and significant. Likewise, it has been determined in the
business income variable that the high level prevails (43.5% of the cases) and in the economic

growth variable, the high level prevails (37.5% of the cases).



It has been determined that the taxable income is positively and significantly related to the
economic growth of the micro and small commercial enterprises of the district of Huancavelica,
2014. The intensity of the relationship found is r = 92.00%, so this relationship It is positive and
significant. Likewise, it has been determined in the dimension of taxable income the high level
prevails (48.4% of the cases) and in the economic growth variable the high level prevails (37.5%

of the cases).

It has been concluded that the dimension between the computable cost is related in a positive and
significant economic concretion of micro and small business enterprises of the district of
Huancavelica, period 2014. The intensity of the relationship found is r = 84.0% so that this
relationship is positive and significant. Also, it has been determined in the dimension of computable
cost the high level prevails (56.74% of the cases) and in the economic growth variable the high

level prevails (37.5% of the cases).

It has been determined that the deductible expenditure dimension is positively and significantly
related to the economic growth of the micro and small commercial enterprises of the district of
Huancavelica, 2014. The intensity of the relationship found is r = 85.0%. This relationship is positive
and significant. Likewise, the high level has been determined in the deductible expenditure
dimension (43.5% of the cases) and the high level prevails in the economic growth variable (37.5%

of cases).

It has been determined that the net income dimension is positively and significantly related to the
economic growth of the micro and small commercial enterprises of the district of Huancavelica,
2014. The intensity of the relationship found is r = 67.0% for which share and positive meaningful
Likewise, it has been determined in the net income dimension the high level prevails (50.0% of

cases) and in the economic growth variable the high level prevails (37.5% of cases).

Keyword: Business Income, Economic Growth, Mypes.



INTRODUCCION

En la investigacion después de haber consultado diferentes fuentes primarias y secundarias
especialmente las bibliograficas, se encontrd antecedentes vinculados con al menos una de las
variables de investigacidn que creemos fue importante para la comprensién, desarrollo y discusion
de la presente investigacién como por ejemplo de la investigacion realizada por Fabro (2005) en
su tesis: “Crecimiento econdémico y calidad institucional” para optar el Grado Académico de Doctor
en el Departamento de Estructura e Historia Econdmica y Economia Publica de la Universidad de
Zaragoza cuyo objetivo fue, mediante cuatro aportaciones empiricas con diferentes técnicas
econométricas, contribuir al debate generado en torno a qué factores determinan la calidad
institucional de una amplia muestra de paises, con niveles de renta muy diversos, asi como a la
cuantificacion del impacto que la misma ejerce sobre su crecimiento econdmico a la muestra de
160, utilizando cuatro técnicas diferentes: tres métodos de informacion completa, en concreto el
método generalizado de los momentos (GMM), minimos cuadrados ordinarios en tres etapas
(3SLS) y el método de regresiones aparentemente no relacionadas (SUR)90, y un método de
informacién limitada, que sera el de minimos cuadrados ponderados en dos etapas (2SLSW)
mediante el cual, llega a las siguientes principales conclusiones: “El crecimiento econdmico ha
sido una de las cuestiones que ha generado mayor interés entre los economistas. Tras varios
siglos estudiando los motivos por los cuales los niveles de renta varian considerablemente entre
paises, la ciencia econdmica todavia no ha proporcionado una explicacion completa de los
procesos de crecimiento”. También, considerando a Rastrepo (2007.), con su tesis titulada “Las
Micro y Pequefias Empresas y el crecimiento econémico en Colombia”. Para optar el titulo
profesional de economista en la Pontificia Universidad Javeriana facultad de Ciencias Econdmicas
y administrativas de Colombia. Arriba a la siguiente conclusion: Existen deficiencias y limitaciones
importantes en la informacién empresarial colombiana para hacer un seguimiento detallado del
comportamiento de empresas por tamafio y, por consiguiente, del efecto de las politicas de
estimulo al esquema micro y pequefias empresas, lo que incide sobre la capacidad de evaluacion
de la tendencia del impacto esperado de las micro y pequefias empresas sobre la actividad
economica general en Colombia. Por ejemplo, para cubrimiento nacional y sectorial representativo
se utilizé informacién conjunta de los sectores de Industria, Comercio y Servicios del DANE, pero
solo hasta el afio 2000. Un trabajo intenso para mejorar la informacién en este campo es
indispensable. El ejercicio econométrico de Bernard & Jensen permite lograr una aproximacion en

términos de evaluacion de comportamiento empresarial tomando como categoria la clasificacion



del tamario de las empresas. De acuerdo con los resultados obtenidos para 1995 y el afio 2000,
el esquema micro y pequefias empresas presenta un comportamiento en cada afio analizado
inferior al de la gran empresa, con valores mas negativos por afio en el caso de las pequefias
frente a las medianas, lo que parece mostrar la existencia de un premio por operar con esquemas
de operacion mas grandes a nivel empresarial en Colombia. Estos antecedentes y la problematica
planteada de los problemas que aquejan a los micro empresarios dedicados a la venta y comercio
de sus productos en la localidad de Huancavelica, quienes se ven afectados en la obtencion de su
renta por problemas socioeconémicos del entorno, especificamente se ven afectados en la
obtencién de utilidades y la afectacion tributaria a las pocas rentas que obtienen en el ejercicio
econdmico, desconocen de qué manera podria reinvertir sus pequefias utilidades en titulos
valores, compra de activos fijos y de qué manera estos contribuyen al rendimiento del capital y su
probable financiamiento nos motivaron a realizar el presente trabajo de investigacion. Frente a
estas situaciones descritas nuestro problema general que nos planteamos fue: ¢Qué relacion
existe entre la renta empresarial y el crecimiento econdémico de las micro y pequefias empresas
comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014?El estudio de este problema y la busqueda
de su solucion en lo que respecta a la parte metodoldgica nos permitieron observar las condiciones
de la renta empresarial de los micro empresarios que trabajan en sus microempresas o pequefios
negocios de la localidad de Huancavelica. El objetivo general de nuestra investigacion fue:
Determinar la relacion de la renta empresarial con el crecimiento econémico de las micro y
pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014. La hipdtesis general
planteada fue: Existe una relacion positiva y significativa entre la renta empresarial y el crecimiento
econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
2014. Para el desarrollo metodologico del presente trabajo de investigacion, se ha estructurado el
tema materia de investigacion, en cuatro capitulos: En el Primer Capitulo comprende: El
problema, especificamente, el planteamiento del problema, formulacién del problema, objetivos de
la investigacion y la justificacion. En el Segundo Capitulo: Marco Tedrico, comprendid, los
antecedentes de la investigacion, aspectos teéricos acerca de renta empresarial y sobre el
crecimiento econdmico y la definicién de términos. En el Tercer Capitulo: Metodologia de la
Investigacion, comprendid, el &mbito de la investigacion, tipo, nivel de investigacion, métodos
utilizados, disefio, la poblacion, muestra y muestreo, las técnicas e instrumentos de recoleccion de
datos, procedimientos de recoleccion de los datos y técnicas de procesamiento y anélisis de datos.
En el Cuarto Capitulo: Resultados, fue la parte esencial del trabajo porque es el sustento
afirmativo, cuantitativo y cualitativo del trabajo de campo y que nos permitieron la contrastacion de

la hipbtesis nos presenta los resultados de la aplicacion del Cuestionario sobre la renta empresarial



y sobre el crecimiento econémico de las micro y pequefias empresas de la localidad de
Huancavelica. Finalmente, consideramos la prueba de hipotesis realizada con la discusion e
interpretacion de los resultados para llegar a las conclusiones y asi proponer las recomendaciones.

Los autores.



1.1.

CAPITULO |

PROBLEMA

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El “rendimiento o renta” en el mundo conocido como la disponibilidad econémica de
una suma de dinero que pueda valuarse en dinero, proveniente del capital, del trabajo o de
la combinacion de ambos, y comprendida en la definicion legal de los impuesto cedulares o
del impuesto complementario progresivo tratandose de personas fisicas o juridicas.

Las Rentas empresariales son aquellas que tiene su fuente productora en la
«empresay, es decir en la combinacién de “capital” y “trabajo” que, como sefiala(Garcia
Mullin, 1978).Manifiesta que “produce utilidades distintas y posiblemente superiores a las
que generan cada una de esas fuentes de manera independiente. Se puede concluir
entonces que las rentas empresariales constituyen la conjuncion de ambos factores (capital
y trabajo)”.

Desde un punto de vista tedrico, la “fuente empresa” esta vinculada con cualquier
actividad de tipo comercial, mercantil, industrial o, en general, cualquier actividad que
comporta predominantemente un interés por obtener una mayoria (Humala Taso, 2013)por
ventaja econdmica.

De este modo el impuesto a la renta grava todos los ingresos que obtienen las
personas naturales y empresas que desarrollan actividades habituales o actividades
empresariales. La tercera categoria del Impuesto a la Renta tiene 3 regimenes: Régimen
Unico Simplificado (RUS), Régimen Especial de Renta (RE) y Régimen General de Renta
(RG). Para efecto de las declaraciones no se considera a los sujetos que se encuentran
acogidos al Nuevo Régimen Unico Simplificado — RUS.

15



Ala vez las Micro y Pequefias Empresas (MYPES) en el Perti constituyen uno de los
elementos determinantes en el Desarrollo del Pais, pero a su vez generan una serie de
distorsiones debido a su problematica propia y a la coyuntura de las politicas a nivel de
Estado y de los gremios de empresarios y otros.

El crecimiento econdmico se define como el aumento de la renta o valor de bienes'y
servicios finales producidos por una economia (generalmente de un pais o una region) en
un determinado periodo (generalmente en un afio). El crecimiento econdmico es un objetivo
fundamental para los paises, los que no crecen se van quedando en el camino. Es cierto
que el crecimiento econdémico, al aumentar la riqueza total de una nacion, también mejora
las posibilidades de reducir la pobreza y resolver otros problemas sociales. Pero la historia
nos presenta varios ejemplos en los que el crecimiento econémico no se vio acompafiado
de un progreso similar en materia de desarrollo humano, sino que se alcanza a costa de
una mayor desigualdad; un desempleo mas alto, el debilitamiento de la democracia, la
perdida de la identidad cultural o el consumo excesivo de recursos necesarios para las
generaciones futuras, a medida que se van comprendiendo mejor los vinculos entre el
crecimiento economico y los problemas sociales y ambientales.

La manifestacion de riqueza es uno de los elementos primordiales que determina la
aplicacion del Impuesto a la Renta. A través de este tributo se busca afectar fiscalmente
tanto la posibilidad de percibir ingresos como el hecho de generar renta.

Coincidimos con lo sefialado por (Bravo Cucci, La Renta Como Materia Imponible en
el Caso de Actividades Empresariales y su Relacion con la Contabilidad, 2012)al mencionar
que: “El Impuesto a la Renta es un tributo que se precipita directamente sobre la renta como
manifestacion de riqueza. En estricto, dicho impuesto grava el hecho de percibir o generar
renta, la cual puede generarse de fuentes pasivas (capital), de fuentes activas (trabajo
dependiente o independiente) o de fuentes mixtas (realizacién de una actividad empresarial
= capital + trabajo). En tal secuencia de ideas, es de advertir que el Impuesto a la Renta no
grava la celebracion de contratos, sino la renta que se obtiene o genera por la instauracion
y ejecucion de las obligaciones que emanan de un contrato y que en el caso de las
actividades empresariales, se somete a tributacidén neta de gastos y costos relacionados a
la actividad generadora de renta.

Los investigadores en un analisis de la renta empresarial de los comerciantes del
distrito de Huancavelica hemos captado que las pequefias y medianas empresas del sector

generan utilidades o renta basicamente para sobrevivir en el sector empresarial mas no
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para buscar un crecimiento en el sector esto causado por temas como las barreras del
estado, informalidad empresarial, etc.

En caso del crecimiento economico de los mismo tenemos sacos habituales como no
abarcan nichos econdmicos esto generado por falta de visién, o estudio de mercado
teniendo como consecuencia que las empresas pequefias desaparezcan lentamente para
mitigar este caso y evitar dicha caida se debe estudiar mas los posibles mercados
generando nichos econémicos para abarcar con nuevos productos que estén al alcance del
consumidor.

Otro caso es que los mercados monopolizados causados por los monopolios
nacionales que traen como consecuencia que las pequefias empresas que surgen con
buenos productos sean absorbidos por empresas grandes haciendo que desaparezcan del
mercado, los investigadores creemos que para evitar dicho problema se debe generar una
unién de empresas creando consorcios para hacer frente a dichos monopolios

Un caso méas por el que no hay crecimiento econémico empresarial es que la
poblacién no conoce los productos que ofrecen los pequefios empresarios debido a falta de
marketing empresarial el cual viendo en un futuro préximo si no hay venta no se genera
ingresos por lo que la empresa inicia producir menos que provoca una caida empresarial 0
la desaparicion de la misma por lo que proponemos. Iniciar con publicidad, promociones,
para que la poblacién se informe de nuestro productos innovar con nuevos productos y

hacerlos llamativos a la vez Estudiar a la competencia y mejorar a la par.
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1.2. FORMULACION DEL PROBLEMA

1.2.1. Problema principal
¢, Qué relacién existe entre la renta empresarial y el crecimiento econdémico de las

micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 20147

1.2.2. Problemas secundarios

a) ¢Qué relacion existe entre los ingresos gravables y el crecimiento econdémico de
las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
20147

b) ¢Qué relacion existe entre el costo computable y el crecimiento econémico de las
micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
20147

c¢) ¢Qué relacion existe entre el gasto deducible y el crecimiento econémico de las
micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
20147

d) ;Qué relacion existe entre la renta neta y el crecimiento econémico de las micro
y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 20147

1.3. OBJETIVO: GENERAL Y ESPECIFICOS
1.3.1 Objetivo general

Determinar la relacion que existe entre la renta empresarial y el crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

1.3.2 Objetivos especificos

a) Determinar la relaciéon que existe entre los ingresos gravables y el crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

b) Determinar la relacion que existe entre el costo computable y el crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

c¢) Determinar la relacién que existe entre el gasto deducible y el crecimiento
econdémico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.
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d) Determinar la relacion que existe entre la renta neta y el crecimiento econdmico
de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

1.4. JUSTIFICACION

1.4.1. Justificacion Teérica

El emprendimiento empresarial es una manera de generar ingreso y a la ves buscar
mejor calidad de vida sea personal o familiar, nuestro pais el emprendimiento es el mas alto
en comparacion a afios anteriores a la vez Huancavelica como uno de los departamentos
mas pobres tiene una poblacion basada en el emprendimiento, en donde nosotros
identificamos micro y pequefias empresas que generan utilidades que no todos lo invierten
bien, manteniéndose igual que cuando iniciaron, por ello este trabajo se justifica porque
estudia el crecimiento de estas empresas y la renta que generan buscando asi una solucién
para el crecimiento sostenible de las micro y pequefias empresas del distrito Huancavelica.

La actividad humana es la que genera la renta; pueden generar los mismos
rendimientos, si se vuelven a habilitar racionalmente para ser destinados a una actividad
productiva, lo que permiten a las micro y pequefias empresas comerciales mejorar la calidad
de vida de sus integrantes; en este sentido, los propietarios de las micro y pequefias
empresas deberian afianzarse mas en el desarrollo empresarial utilizando conocimientos
de marketing, con el fin de generar utilidades, es decir, para generar rentas. Por tanto, el
estudio acerca de la renta empresarial implica conocer estrategias donde encuadra las
lineas maestras de comunicacion y comercializacion de la empresa, para aprovechar las
oportunidades del mercado. De ahi la importancia de la presente investigacion cuando se
propone medir la estrategia de incrementar las rentas a fin de generar el crecimiento
econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

1.4.2. Justificacion Practica

Con la elaboracion y poner en practica del presente trabajo de investigacion se
pretende explicar y entender la importancia que tienen de generar mayor renta empresarial
para dar mayor crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica, que por cierto son la gran mayoria de las empresas comerciales,
para asi generar mayor cantidad y calidad de produccion de bienes y servicios, crear mas
empleo laboral, pagar los impuestos pertinentes, para conseguir el ingreso per capita de la

poblacién de la provincia de Huancavelica.
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1.4.3. Justificacion Metodoldgica

La buena rentabilidad empresarial permite a las micro y pequefias empresas, tener
una mayor capacidad de desarrollo, realizar nuevas y mas eficientes operaciones, ampliar
el tamafio de sus operaciones y acceder a créditos en mejores condiciones (de tasa y plazo,
entre otras).

(Ernesto, 2011) “El Peru ocupa el primer lugar en nivel actividad empresarial en fase
inicial Siendo este un indicador del gran potencial de las micro y pequefias empresas en el
pais”.

Por tanto, el presente trabajo de investigacion permitira implementar metodologias,
técnicas y tacticas especificas; es decir, que pretende usar para llegar a sus clientes
objetivos: publicidad, relaciones publicas o promociones de ventas, por ejemplo. Estas son
las armas de su estrategia de marketing. Elijalas con sabiduria. Asegurese de que
correspondan a y refuercen su posicionamiento y beneficios, que haran méas viable la
gestion administrativa de los recursos y tener acceso al crédito con mayor responsabilidad

por parte del cliente.

1.4.4. Justificacion Social

Se busca generar un apoyo especifico en el sector empresarial basandonos en los
emprendedores del distrito Huancavelica buscando la efectividad de su trabajo y la correcta
inversion de su renta generada en un periodo optimizando la rentabilidad para desarrollo
sostenible financiero de las micros y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, de esta manera generar mayor capacidad empresarial y crecimiento
economico del sector el cual beneficiara a la poblacion emprendedora y en general a toda
la poblacion ya que el desarrollo se mide en la sociedad, por ello este trabajo sera un gran
apoyo para Huancavelica, permitiendo un desarrollo econdmico, social y cultural,
disminuyendo la alta tasa de pobreza que impera en nuestro pais, principalmente en la

poblaciéon Huancavelicana.
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21.

CAPITULO Il

MARCO TEORICO

ANTECEDENTES

2.1.1. A nivel internacional

» (Fabro Esteban, 2005). En su tesis: “Crecimiento econémico y calidad institucional”

para optar el Grado Académico de Doctoren el Departamento de Estructura e
Historia Econémica y Economia Publica de la Universidad de Zaragoza cuyo
objetivo fue es, mediante cuatro aportaciones empiricas con diferentes técnicas
econométricas, contribuir al debate generado en torno a qué factores determinan la
calidad institucional de una amplia muestra de paises, con niveles de renta muy diversos,
asi como a la cuantificacion del impacto que la misma ejerce sobre su crecimiento
economico a la muestra de 160, utilizando cuatro técnicas diferentes: tres métodos de
informacién completa, en concreto el método generalizado de los momentos (GMM),
minimos cuadrados ordinarios en tres etapas (3SLS) y el método de regresiones
aparentemente no relacionadas (SUR)90, y un método de informacién limitada, que sera
el de minimos cuadrados ponderados en dos etapas (2SLSW) mediante el cual, llega a
las siguientes principales conclusiones: El crecimiento economico ha sido una de las
cuestiones que ha generado mayor interés entre los economistas. Tras varios siglos
estudiando los motivos por los cuales los niveles de renta varian considerablemente
entre paises, la ciencia econdmica todavia no ha proporcionado una explicacion

completa de los procesos de crecimiento. Recientemente, una serie estudios empiricos
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manifiestan, de forma rotunda, la incapacidad de las argumentaciones de corte
tradicional basadas en la acumulacién de factores de produccion para explicar dichos
procesos, reivindicando el papel desempefiado por los cambios en la productividad total.
Este hecho ha permitido que en los ultimos afios las instituciones se sitlen en el centro
del analisis de los estudios decrecimiento econdmico, con el objetivo de contribuir a un
mejor entendimiento de las disparidades internacionales que observamos hoy en rentas
per capita. El objetivo de este trabajo ha sido contribuir al debate que ha generado la
inclusion de las instituciones en las explicaciones del crecimiento econdmico. Para ello,
se ha llevado a cabo, por un lado, una revisién de los fundamentos teoricos y de la
evidencia disponible, que ha permitido establecer el origen de estos estudios y mostraron
panorama general del estado actual de los conocimientos. Por otro lado, se han
desarrollado cuatro aplicaciones empiricas que, utilizando una amplia muestra de
paises, con diversos niveles de renta, profundizan en algunas de las cuestiones
planteadas por esta corriente de investigacion. La revision efectuada sobre los
fundamentos tedricos y la evidencia disponible acerca de los estudios sobre crecimiento
economico e instituciones ha permitido identificar dos amplias lineas de analisis: una
primera, que investiga las causas por las cudles la calidad institucional varia entre
paises, y una segunda, que analiza las relaciones que dicha calidad presenta con el
crecimiento econdmico. De esta revision sea derivado una serie de conclusiones y
reflexiones, entre las que merecen ser destacadas aquéllas que se exponen a
continuacion. Por lo que respecta a los fundamentos teéricos que se refieren a la primera
linea de analisis, cabe sefialar que las tradicionales teorias institucionales economicas,
politicas y culturales, han sido las que han recibido una mayor atencion en la
identificacion de los factores responsables de las disparidades en calidad institucional
que presentan los paises. Estas teorias han sugerido que factores tales como la renta
per capita, el grado de division étnica, la tradicion legal de los paises, la confianza social
o las doctrinas religiosas, son factores que ayudan a entender dichas disparidades. Otros
autores sefialan la influencia ejercida por determinantes histéricos, asociados a la
extension de la influencia de Europa Occidental a lo largo del planeta, tales como la
latitud o el porcentaje de poblacion que habla alguna de las lenguas dominantes en
Europa Occidental, o relacionados con la relevancia de los recursos naturales o el origen
colonial. Por ultimo, algunos argumentos tedricos han sugerido factores adicionales,
entre los que merecen ser destacados la apertura comercial, las desigualdades en renta

o ciertas caracteristicas del sistema politico.
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> (Aristizabal Gutiérrez, 2016). En su tesis: “Analisis comparativo del impuesto de renta
empresarial en el comercio electronico colombiano frente a los estandares
propuestos por la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos
(OCDE)” Trabajo de grado Bogota D.C. Pontificia Universidad Javeriana Facultad
de Ciencias Economicas y Administrativas Contaduria Publica2016. En la que llega
a la conclusién que el objetivo del presente estudio fue identificar y exponer un analisis
comparativo referente a los requisitos y estandartes propuestos por la Organizacion para
la Cooperacion y Desarrollo Econdmico (OCDE), frente a la situacién y posicién actual
de Colombia, haciendo énfasis en el impuesto de renta empresarial con actividades
basadas en el comercio electronico, con el fin de comprender si Colombia cumple con
los requisitos y caracteristicas de ingreso propuestos por este organismo internacional.
De igual manera, este trabajo permiti6 compilar todas las normas de la regulacion
tributaria del Sistema del impuesto Sobre la Renta Empresarial, con actividades basadas
en el comercio electronico en Colombia y del sistema tributario del Impuesto sobre la
Renta Empresarial (ISR) propuesto por la OCDE para sus paises miembros y en proceso
de adhesion, todo lo cual se establece para actividades basadas en el comercio
electronico. Ello permitié identificar la posicion en la que se encuentra Colombia para
hacer parte de internacional de la OCDE. Gracias a la investigacion bibliografica
realizada, donde participaron diversos autores expertos de la tematica, es posible
concluir las siguientes premisas. Para la OCDE y Colombia, el impuesto de renta
empresarial tiene una periodicidad de un afio impositivo establecida en normas como la
Constitucion Politica y el Estatuto Tributario, entre otras, y de la cual tienen la obligacién
de pago aquellos sujetos pasivos que cumplan con las condiciones establecidas por el
Estado, recursos que serviran posteriormente para el cumplimiento de las obligaciones
establecidas en presupuesto nacional, y de las cuales todos los colombianos estan
llamados al aporte de dinero por medio de los impuestos para el cumplimiento de los
objetivos estatales. Ambos sistemas, tanto el propuesto por la OCDE y el establecido en
Colombia, tienen unos principios tributarios que permiten que el sistema tributario no
diferencie entre el comercio tradicional del comercio electronico. De igual forma, ambos
sistemas presentan herramientas para la determinacién de la base y pago del tributo,
donde las empresas podran descontar de sus ingresos todos aquellos gastos en los que
se incurrieron, obteniendo asi la base gravable que posteriormente le serd sometida al
factor establecido en el caso colombiano con una tarifa del veinticinco por ciento

(25%).Respecto a los convenios de doble imposicion, los cuales buscan evitar la doble
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imposicion y facilitar la movilizacidn de capital y de bienes entre los paises, asi como de
contribuir en el bienestar social del pais, se puede afirmar que Colombia toma la
residencia como criterio para las rentas mundiales o el patrimonio de los contribuyentes,
en los que se han firmado dos acuerdos de intercambio de informacién fiscal (ARCI), y
diez convenios de doble imposicién(DTC). De igual manera, Colombia se ha acogido a
la Directiva de la Comunidad Andina que contiene ciertos DTC, entre ellos uno que prevé
el intercambio de informacion en materia fiscal y otro que parte de la Convencién de una
mutua Asistencia Administrativa en el ambito fiscal en su version modificada (Convenio
Multilateral), significando ello una conformidad con lo recomendado por la OCDE. Ahora
bien, Colombia tiene una regulacién tributaria normativamente formada, pero el problema
de ella radica en su momento de aplicacion general, pues se presenta una dificultad en
la complejidad de interpretacion de las normas por parte de los sujetos pasivos
responsables de pagar el tributo, haciendo que la actividad de recaudo se vea

perjudicada y afectados los ingresos y el presupuesto de la nacion.

(Rastrepo Gomez, 2007). En su tesis: “Las Micro y Pequefias Empresas y el
crecimiento econdémico en Colombia”. para optar el titulo profesional de
economista en la Pontificia Universidad Javeriana facultad de Ciencias
Econdmicas y administrativas de Colombia. Arriba a la siguiente conclusion: Existen
deficiencias y limitaciones importantes en la informacién empresarial colombiana para
hacer un seguimiento detallado del comportamiento de empresas por tamafio y, por
consiguiente, del efecto de las politicas de estimulo al esquema micro y pequefias
empresas, lo que incide sobre la capacidad de evaluacion de la tendencia del impacto
esperado de las micro y pequefias empresas sobre la actividad econémica general en
Colombia. Por ejemplo, para cubrimiento nacional y sectorial representativo se utilizo
informacién conjunta de los sectores de Industria, Comercio y Servicios del DANE, pero
solo hasta el afio 2000. Un trabajo intenso para mejorar la informacion en este campo
es indispensable. El ejercicio econométrico de Bernard & Jensen permite lograr una
aproximacion en términos de evaluacion de comportamiento empresarial tomando como
categoria la clasificacién del tamafio de las empresas. De acuerdo con los resultados
obtenidos para 1995 y el afio 2000, el esquema micro y pequefias empresas presenta
un comportamiento en cada afio analizado inferior al de la gran empresa, con valores
mas negativos por afio en el caso de las pequefias frente a las medianas, lo que parece

mostrar la existencia de un premio por operar con esquemas de operacion mas grandes
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a nivel empresarial en Colombia. De otro lado se observa un deterioro en el desempefio
sobre el tiempo tanto en pequefia como en mediana empresa, considerando que los
parametros en el afio 2000 son mas negativos que los del afio 1995 para estos dos
grupos de empresas, de acuerdo con el ejercicio realizado en el cual se controlo por
representatividad del PIB sectorial sobre el PIB general. Es de destacar sin embargo el
mayor deterioro en buena parte de los indicadores sobre el periodo en los parametros
de las medianas empresas en comparacion con las pequefias, efecto que debe ser
analizado a profundidad. Los resultados en términos de empleo no parecen corresponder
con los objetivos de politica en este campo, en que se ha buscado estimular el 51
esquema micro y pequefias empresas en especial por su potencialidad en términos de
empleo, considerando que para esta caracteristica los parametros correspondientes a
las empresas de menor tamario resultan considerablemente negativos Los resultados
obtenidos llevan a sugerir que es importante ampliar el ejercicio para aplicarlo a nivel de
los sectores considerados, pero con informacion més desagregada a nivel de
establecimientos En numero de empresas las micro y pequefias empresas son
representativas a nivel nacional en Colombia son objeto de politicas de estimulo
especialmente desde los afios 80, sin embargo el ejercicio realizado sugiere que su
desemperio entre los afios 1995 y 2000 fue inferior al de la gran empresa y con tendencia
al deterioro en el periodo considerado; este resultado refleja de un lado una mayor
vulnerabilidad de la empresa de menor tamafio al ciclo econémico y limitaciones frente
al objetivo de consolidarlas como esquema de produccion por excelencia en términos de
generacion de empleo Las micro y pequefias empresas de los sectores comercio y
servicios cada dia son mas representativas en el mercado colombiano, ganando

participacion y relevancia en la economia frente al sector industria.

2.1.2. A nivel nacional

» (Villate Paredes, 2012).En su tesis: “La Contabilidad como Instrumento de un
Adecuado Crecimiento y Desarrollo Econémico - Financiero de una
Microempresa” para optar el titulo profesional de contador Publico en la Escuela
Académico Profesional de Contabilidad y Finanzas de la Facultad de Ciencias
Econdmicas de la Universidad Nacional de Trujillo cuyo objetivo fue Determinar si la
contabilidad se constituye en un instrumento de importancia relevante para el
crecimiento y desarrollo econoémico financiero para las microempresas a la muestra de

369 Mypes de la ciudad de Trujillo: Por lo que concluye que, La contabilidad se constituye
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en una instrumento esencial para el crecimiento y desarrollo economico financiero de
una MYPE y de cualquier otro tipo de empresa a partir de que somos los profesionales
contables quienes tenemos un amplio conocimiento para aplicar ratios financieros y otras
unidades de medida contable y asi poder analizar la situacién econémica y financiera de
una empresa y a partir de ahi diagnosticar las mejores alternativas de solucion para los
negocios tanto en el ambito econdmico como financiero.2. La contabilidad como
instrumento que influye en el crecimiento econdémico — financiero de la microempresa
también tiene que prestar atencion a otros factores internos que puedan ayudar al
mejoramiento del desenvolvimiento empresarial analizando factores como el
administrativo y gerencial que se constituyen también en herramientas fundamentales
para el crecimiento y desarrollo de las Mypes. 3. Los profesionales contables también
se constituyen en parte importante para el analisis de las principales fortalezas,
amenazas, oportunidades y debilidades que posea una empresa, es asi que podemos
determinar que las principales fortalezas de Universo Grafico Ticlio es su fuerza laboral
como la mayoria de las microempresas y sus principal debilidad es la falta de
capacitacion laboral, sus amenazas provienen de la falta acceso al crédito y su mejor
oportunidad es el creciente mercado de la publicidad y 4. La contabilidad es una de las
principales bases para el desarrollo de cualquier ente econémico y la principal ciencia
aportante en el campo cientifico a posibles soluciones en las empresas. Las principales
aportaciones de la ciencia contable a Universo Grafico Ticlio E.I.R.L. es el archivamiento
ordenado de la documentacion, asi como posibilidad, asi como también el incremento
de su capacidad productiva a través de la incrementacion de su capital fijo y también se
buscd dar una capacitacion mas seguida a los trabajadores.

(Coronado, 2010 ) en un estudio “Hacia un Marco Juridico Comparado del Impuesto
a la Renta Empresarial” Estudio Martin Abogados & Economistas Jefe del
departamento Fiscal & Tributario Lima, 2010Una primera aproximacion podria permitir
afirmar que las exoneraciones recaen sobre el impuesto, vale decir, sobre una obligacidn
tributaria; mientras que las inafectaciones recaen sobre el ingreso. Esto se debe a que
en el caso de la exoneracion es posible la determinacion del impuesto, por cuanto el
ingreso se encuentra afecto, aunque su pago jamas sera efectivo, debido a esta
exencion normativa. En el caso de las inafectaciones, sélo existe el ingreso percibido por
el administrado, ya que no cabe ni siquiera la determinacion del impuesto, pues no se

configura hecho imponible alguno. En este orden de ideas, también puede afirmarse que
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mientras el ingreso de una persona puede encontrarse afecto al impuesto, ésta podria
estar exonerada del pago.

» (Salinas Herrera & Chiclote Diaz, 2015). En su tesis: “el Efecto de la Adecuada
Aplicacion de los Precios de Transferencia en el Calculo del Impuesto a la Renta
Empresarial de la Empresa Agroindustrial Laredo S.A.A. de la Ciudad de Truijillo al
Ao 2015”Para obtener el Titulo Profesional de Contador Publico Trujillo-Peru Al
término de la investigacion realizada a la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A. hemos
llegado a las siguientes conclusiones: En el Peru respecto a la legislacion sobre precios
de transferencia, se pudo concluir que la norma mas antigua en el Peru data del afio
2001, pero recién entro en vigencia en el afio 2006 y su origen es la Organizacion para
la Cooperacién y el Desarrollo Economicos (OCDE), por primeva vez aparece en la Ley
del Impuesto a la Renta N° 27356 y posteriormente en el Decreto Legislativo D.L.N°945,
Decreto Supremo D.S.190-2005-EF y Resolucion de Superintendencia 175-
2013/SUNAT cuya aplicacion es vigente actualmente, asimismo, se concluye que dichas
normas contribuyen a evitar la evasion fiscal evitando la subvaluacién o sobrevaloracién
de precios de los bines y/o servicios, ya que buscan registrar los precios a valores de
mercado. La empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., esta obligada a contar con un
estudio técnico de precios de transferencia dicho estudio técnico especializado (uso
confidencial), debe sustentar las actividades afectas a precios de transferencia, tipo de
actividad, el valor en moneda nacional o extranjera de dicha actividad, el método de
valoracion utilizado por la empresa es comparable no controlado y dentro de las
operaciones vinculadas tenemos la prestacién de servicios (cultivo, riego, cosecha, etc),
de alta especializacion por parte de la matriz del grupo empresarial. Para determinar el
calculo del impuesto a la renta en actividades afectas a precios de transferencia se
concluyo que una correcta aplicacion de los precios de transferencia tiene efecto positivo
a favor del fisco por un monto de S/. 78,750.00 (mayor recaudacion del impuesto), en
tanto si la empresa aplica con posterioridad los precios de transferencia tendra que
rectificar su declaracion jurada de renta anual, consecuentemente incurre en
infracciones y sanciones, las mismas que afectarian la situacion economica y financiera
de la empresa. Los precios de transferencia buscan una equidad en el pago de
impuestos en operaciones entre empresas vinculadas, es decir buscan un sinceramiento
en el precio de los bienes y servicios transferidos, el fiscalizador ha creado estrategias a

efectos de minimizar la evasién fiscal tales como: La declaracién jurada anual de precios
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de transferencia PDT N° 3560, Estudio Técnico de Precios de Transferencia (Realizado

por terceros expertos en la materia).

» (Gilio Sotelo & Quispe Meneses, 2016). En su tesis: “Los Gastos Recreativos En La
Determinacion Del Impuesto A La Renta De Tercera Categoria De La Empresa
Repuestos S.A.C. Del Callao, En El Afo 2012” en La Facultad De Ciencias Contables,
Econdmicas y Financieras E.P. De Contabilidad Con Mencién En Finanzas Los Olivos,
llega a la conclusion de que Los gastos recreativos influyen de manera significativamente
en la determinacion del Impuesto a la Renta por que no solo es el reparo tributario del
impuesto, las multas, sino también el tiempo invertido en corregir las rectificatorias de las
declaraciones.

Las infracciones tributarias que ocasionan el mal uso de los gastos recreativos no sirven
para la deduccion del Impuesto a la Renta ocasionando una salida de dinero de caja que
no puede ser sustentado como gasto para dicho impuesto.

El clima laboral en una empresa es muy importante para el desarrollo de las actividades y
poder asi lograr los objetivos de la empresa, por lo tanto los empresarios deben tener en
claro que el gasto recreativo del personal es necesario.

Los colaboradores en el area tributaria no conocen a cabalidad los limites tributarios y el
principio de causalidad, por lo que cometen errores conllevando a la empresa a reparos

tributarios.

» (Fabian Sotelo, 2012). En su tesis: “Decisiones financieras y el crecimiento
economico de la Caja Municipal de Crédito Popular de Lima en el periodo del 2007
al 2010” para optar el Grado Académico de Maestria en Ciencias Contables, con
mencion en Banca y Finanzas en la Unidad de Post-Grado de la Facultad de
Ciencias Contables de la Universidad Nacional Mayor de San Marcos cuyo objetivo
fue conocer la relacién entre las decisiones financieras de la Caja Municipal de Crédito
Popular de Lima y su crecimiento econdémico durante el periodo 2007-2010a la muestra
de 52 empresas textiles, utilizé el método comparativo histérico llegando a las siguientes
principales  conclusiones: Los depésitos a plazos, colocaciones comerciales, de
consumo y microempresa realizadas por la Caja Municipal de Lima, influenciaron
positivamente la cuenta patrimonial de esta institucion financiera (Las colocaciones
totales, las captaciones totales y el patrimonio), es decir este tipo de operaciones

conllevaron a una mejora sustancial de sus utilidades, resultado que se tradujo en el
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fortalecimiento de su situacion patrimonial(crecimiento econdmico); los resultados
estadisticos( (coeficiente de determinacién), ademas sefialan que las colocaciones
explican en un 98.5% la situacion patrimonial de la caja municipal de crédito popular de
lima, este resultado ademas demuestra que la politica crediticia tiene impacto relevante
en el resultado econdémico y financiero de la empresa.l Se evidencia que las
colocaciones realizadas en el sector de la microempresa realizadas por la Caja Municipal
de Crédito Popular de Lima influenciaron positivamente en su cuenta Patrimonial, via
Capital Social (Capitalizacién de utilidades acumuladas), es decir la politica de crédito
implementada por la Caja Municipal de Crédito Popular de Lima, conllevo que la empresa
fortaleciera su bloque patrimonial, lo cual le da mayor consolidacion Econémica y
Financiera. Los resultados estadisticos ademas sefialan que las colocaciones realizadas
en el sector de la microempresa explican en un 70% del Capital Social de la Caja
Municipal de Crédito Popular de Lima, este resultado ademas demuestra que la politica

crediticia tiene impacto relevante en el resultado econdémico y financiero de la empresa.

» (Namoc Cruz, 2012)en su tesis: “La Aplicacion del Non Bis In Idem en Materia
Tributaria y su Incidencia en la Rentabilidad de las Empresas Comerciales de la
Provincia de Pacasmayo” para optar el titulo de Contador Publico en la Escuela
Académica Profesional de Contabilidad y Finanzas de la Facultad de Ciencias
Econdmicas de la Universidad Nacional De Trujillo cuyo objetivo fue Demostrar como
la aplicacion del NON BIS IN IDEM incide en la rentabilidad de las empresas comerciales
de la Provincia de Pacasmayo la muestra tomada como referencia para la investigacion
de las siguientes empresas: INVERSIONES AGRICOLAS CASTANEDA EIRL,
INVERSIONES LA HUNANCA EIRL, AGROVENTAS MARISCAL CASTILLA EIRL,
AGROVENTAS MILCEL SAC y AGROVENTAS MESTANZA SRL, utilizé la encuesta
llegando a las siguientes principales conclusiones:1. La Superintendencia Nacional de
Administracion Tributaria es un enteque se encarga de administrar los tributos, y también
de sancionar a las empresas infractoras con las obligaciones tributarias, pues la
administracién tributaria en la actualidad esta sancionando doblemente a las empresas
comerciales de la provincia de Pacasmayo, con lo que la estd perjudicando en su
rentabilidad.2. Las empresas comerciales de la provincia de Pacasmayo no tienen
conocimientos tributarios, ademas desconocen que principios de potestad sancionadora
aplica la administracién tributaria para sancionar, pues la SUNAT no culturiza a las

empresas comerciales, por lo que no pueden hacer un reclamo bien fundamentado para
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evitar ser sancionados dos veces por la misma causa.3. Pues las empresas comerciales
pierden rentabilidad por las dobles sanciones tributarias, ademas las dos sanciones no
podran ser deducibles para la determinacion del Impuesto a la Renta, por lo cual, las
empresas se veran perjudicadas en su rentabilidad y en la determinacion del impuesto
a la renta pues dicho impuesto sera mayor al que deberia ser, lo cual lleva a las
empresas comerciales a cerrar sus negocios pues por los errores del Administracion
Tributaria dichos negocios se quedan sin liquidez y endeudas con la SUNAT.LA LEY
GENERAL DE PROCEDIMIENTOS ADMINISTRATIVOS N°27444 es la ley que rige
para que las entidades administrativas sanciones deben de tener en cuenta el Articulo
N° 2 30 PRINCIPIOS DE POTESTAD SANCIONADORA, sobre todo el Principio del
NONBIS IN IDEM, el cual nos habla que nadie puede ser juzgado dos veces o
sancionado dos veces por la misma causa.

» (Sanchez Roncal, 2014)Tesis Para Optar El Titulo De Contador “Impacto Fiscal
Tributario y sus Efectos en la Rentabilidad y Liquidez Para la Empresa Constructora
ABC, Lambayeque 2013”Chiclayo, 2014Universidad Catdlica Santo Toribio De
Mogrovejo. El sector construccion ha crecido, pero ello no ha significado reduccion de la
informalidad, por el contrario, los niveles de ésta muestran alarmantes. Las Ultimas
estadisticas nos ubican como un pais con una las tasas de informalidad mas altas del
mundo. Por la cual debe ser un motivo de preocupacion debido que refleja una ineficiente
distribucion de recursos, y una ineficiente utilizacion de los servicios del estado, por
consecuencia pone en riesgo el crecimiento del pais, es evidente que la informalidad surge
por la combinacion de malos servicios publicos y un marco normativo que no beneficia a
las personas naturales y juridicas trasladarse al lado formal. El sector construccién ha
crecido significativamente en los ultimos tiempos, y este crecimiento se ha visto afectado
por la informalidad que existe en las operaciones dentro y fuera de la empresa
constructora ABC. Esta al realizar sus operaciones diarias se ha encontrado inmersa en
un mundo de informalidad que no la beneficia en su desarrollo, pues ha tenido que pagar
mas impuesto a la renta en el periodo 2013. Segun el estudio realizado en la empresa
constructora ABC, nos revela que el mayor gasto incurrido en el periodo 2013, es el pago
al «Sindicato » de Construccion Civil representado con un 20 %, debido que este gasto no
cuenta con un sustento ftributario para poder ser deducible durante el periodo
correspondiente y pone en evidencia que de la misma forma que ocurre la informalidad no
existe medidas de seguridad para que empresas de este sector operen sin tener que

incurrir en pagos como es el caso al «sindicato» de construccion civil. Esta investigacion
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también revela que la informalidad no es un tema que solamente le corresponde al
gobierno, también existe desconocimiento y falta de interés por el crecimiento de una
empresa por el mismo gerente general, esto se ve evidenciado en las pocas politicas
implementadas para no incurrir en pagos como infraccién de camionetas cometidas por el
conductor que representa un 2 % del total de gastos reparables durante el periodo 2013,
entregas a rendir cuenta con boletas a contribuyentes del régimen general que representa
un 5 % , gastos personales del gerente general representa el 11% , documentos fuera de
plazo representa el 4 %, gastos con documentos a nombre de personas representa un 3
%, entre otros gastos reparables durante el periodo 2013, la mayor parte de estos gastos
reparables han podido ser evitados si existiera politicas internas de trabajo que permitiran
responsabilizar a las personas encargadas de las areas correspondientes. La empresa
constructora ABC ha desarrollado una obra en un distrito aledafio a la cuidad de
Huancayo, lo que ha originado que cierto porcentaje de gastos como pago de alimentacion
que representa el 16%, traslado de algunos materiales en motocar que representa el 2%
dentro del periodo 2013, entre otros gasto no han sido sustentados con comprobante
fehaciente, debido a la falta de conocimiento de las personas que prestan estos servicios,
y la distancia que no llega las facilidades para que estas personas sean formalizados,
llegando a medirse un total de gastos reparables de 317,522.00 nuevos soles. Si bien se
trata de gastos reales y “necesarios”, la Ley del Impuesto a la Renta no permite su
deduccion, por lo que se genera un gasto tributario excesivo de 317,522.00 nuevos soles
que afecta la liquidez y rentabilidad de la constructora.

(Mejia Ninacondor, 2016)Trabajo de investigacion: “El Tratamiento Tributario de los
Consorcios en la Legislacion del Impuesto a la Renta” Trabajo de investigacion para
optar el Grado Académico de Maestro en Tributacion y Politica Fiscal - Universidad de
Lima Escuela de Posgrado Maestria en Tributacion y Politica Fiscal, Lima — Perd De
acuerdo a la revision de los antecedentes y al analisis del tratamiento de la legislacion del
impuesto a la renta sobre los consorcios, podemos concluir: Consideramos que el
tratamiento tributario de los consorcios en la legislacion del impuesto a la renta que les
otorga personeria juridica a quienes llevan contabilidad independiente de la de sus partes
contratantes termina desnaturalizando el contrato de consorcio ya que altera una de sus
caracteristicas fundamentales como es el interés comun y la participacion abierta y activa
de las partes integrantes. Consideramos que esto se agrava por cuanto la legislacion
establece como regla general que los consorcios deben llevar contabilidad independientes

de la de sus partes contratantes estableciendo solo determinadas excepciones para que
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esto no sea asi. Esto ocasiona que se generen nuevos hechos imponibles donde en la
realidad no los hay, ya que al crearse artificialmente un ente con personeria juridica se
crea una nueva fuente de derechos y obligaciones y, por tanto, una nueva fuente de
relaciones juridico tributarias. Esto puede llegar a ser confiscatorio. Se afecta también el
principio de simplicidad lo cual implica regular los costos de cumplimiento y los costos de
la administracion de los tributos. Con esta regulacion se tiene que el consorcio tiene una
naturaleza para efectos civiles y comerciales y otra para efectos tributarios. Incluso dentro
del ambito tributario hay una dicotomia porque algunos consorcios son considerados
personas juridicas y otros no, e inclusive dentro de los que se consideran personas
juridicas solo es para efectos de impuesto a la renta y IGV pero no para los demas tributos,
todo lo cual hace mas compleja la administracion de estos entes, solo por el efecto de la
regulacion tributaria. Ademas de la complejidad del sistema, los problemas préacticos que
hemos expuesto en el presente trabajo, originados por el mencionado tratamiento
tributario, ratifican, desde nuestro punto de vista, que éste no es necesario ni conveniente

para los contribuyentes ni para la Administracién Tributaria.

(Barrantes Varela & Santos Arce, 2013). En su tesis: “el planeamiento tributario y la
determinacion del impuesto a la renta en la empresa ingenieria de sistemas
industriales s.a. en el aiio 2013” tesis para obtener eltitulo de contador publico autores:
Trujillo-Perd 2013 la empresa ingenieria de sistemas industriales s.a. con la ayuda del
planeamiento tributario efectuado en el periodo enero — julio 2013, ha realizado sus
operaciones comerciales, contables y tributarias en la forma correcta y en concordancia
con las Normas tributarias vigentes. A la empresa en estudio le es aplicable las Normas
del Impuesto a la Renta especificamente las correspondientes al Régimen General, ya
que la actividad que desarrolla la empresa no genera obligaciones adicionales
correspondiéndoles las Normas comunes a otros contribuyentes. El disefio e
implementacion de un Plan Tributario 2013 en la empresa, minimiza el riesgo tributario y
a la vez el riesgo financiero, mejorando la liquidez de la empresa, determina el correcto
impuesto evitando reparos posteriores que originen desembolsos innecesarios. Con la
ayuda del Planeamiento Tributario 2013, se demuestra que econdmica y financieramente
se obtienen resultados positivos, traducidos en liquidez y rentabilidad reflejadas en la
utilidad de la misma y en el menor pago del Impuesto a la Renta sin recurrir a acciones

elusivas y evasivas. La aplicacion del Planeamiento Tributario arrojo resultados positivos
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en la empresa en estudio, demostrando la efectividad de su aplicacion y un efecto positiva

tanto econdmica como financieramente en la determinacién del Impuesto a la Renta.

(Tarazona Vasquez, 2009).En su tesis: “Los Gastos deducibles y el principio de
causalidad en la determinacion de las rentas netas empresariales-caso
peruano”Lima - Pera 2009 para optar el grado académico de Magister en Contabilidad
con Mencion en Politica y Administracion tributaria Universidad Nacional Mayor De San
Marcos Facultad De Ciencias Contables Unidad De Postgrado llega a la conclusién La
indebida restriccion en la imputacion de gastos o costos, condicionandolo al pago previo,
se contrapone a la aplicacion del principio del devengado. La indebida restriccion en la
deduccién de gastos o costos, condicionandolo al pago previo, se contrapone a la
aplicacién del principio de causalidad. La Ley del Impuesto a la Renta establece una
indebida restriccion en la deduccion de los gastos o costos, que son necesarios para la
generacion de la renta neta empresarial, condicionéndolos al pago previo de los mismos,
generando ello una mayor renta neta empresarial, lo que trae como consecuencia el mayor
pago de impuestos. La indebida restriccién establecida en la deduccion de gastos o
costos, condicionandolos al pago previo, afecta también en algunos casos al costo
computable, originando ello una distorsion en la determinacion de la renta neta
empresarial. La Ley del Impuesto a la Renta procede adecuadamente cuando sefiala que
para efectos de poder deducir los gastos, estos deberan adicionalmente de cumplir con el
principio del devengado y causalidad, con los criterios de razonabilidad en relacién con
los ingresos y generalidad para algunos tipos de gastos, porque siempre se debe cumplir
con la correlacion de ingresos y gastos. La Ley del Impuesto a la Renta debe mantenerse
contemplando los principios de Causalidad y Devengado para la determinacion correcta
de la Renta Neta Empresarial. La Ley del Impuesto a la Renta debe mantenerse aplicando
supletoriamente las Normas Internacionales de Informacién Financiera, debido a que ellas
con las directivas sobre las que se formulas y preparan los Estados Financieros y se
determina la utilidad o pérdida contable sobre la cual se realizan las adiciones y

deducciones que permiten la determinacion de la Renta Neta Empresarial.

2.1.3. A nivel local

> (BendezU Zufiga, 2014.). En su tesis: “Las MYPES industriales y el desarrollo
economico del distrito de Huancavelica, periodo 2012”. En su conclusion define: Se
ha determinado que las MYPES industriales del distrito de Huancavelica contribuyen en
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el desarrollo econoémico de la localidad, la evidencia encontrada mediante la estadistica
Chi cuadrado tiene un contraste de significancia Sig.=0,0 por lo que se deduce que la
contribucion de las MYPES al desarrollo econdmico es del 70% de intensidad. Ademés,
los resultados muestran que el estado actual de las MYPE del nivel medio hasta un 68%
de los casos y que el grado de desarrollo también es medio con un 68% de los casos.
Ademas, menciona que los niveles de gestion empresarial por las MYPES industriales
también contribuyen al desarrollo econdmico, dicha contribucion tiene un grado de
intensidad del 67.6% que evidentemente ha resultado significativo; ademéas se ha
identificado que las MYPES industriales tiene un 60% de casos positivos de gestion
empresarial. Se resolvié y las evidencias muestran que el acceso al financiamiento por
las MYPES industriales también contribuyen al desarrollo econdmico, dicha contribucion
tiene un grado de intensidad del 70% que evidentemente ha resultado significativo;
ademas se ha identificado que las MYPES industriales tiene un 68% de MYPES que

tiene acceso al mercado financiero.

2.2. BASES TEORICAS

2.2.1. Renta Empresarial

De acuerdo con el articulo 28 de la ley impuesto a la renta considera las rentas
gravadas. En consecuencias el contenido que debe atribuirsele al concepto juridico de
renta, por lo menos lo que se refiere a la renta empresarial, debe partir, primero del
concepto econdémico contable de beneficio empresarial, que no es otra cosa que un
residuo resultante de las restas de los ingresos obtenidos por una empresa durante un
periodo determinado menos los gastos incurridos por ella misma durante ese mismo
periodo. . (Villanueva Gonzales, 2004).

El impuesto a la renta de tercera categoria grava la renta obtenida por la realizacion
de actividades empresariales que desarrollan las personas naturales y juridicas
generalmente estas rentas se producen por la participacion conjunta de la inversion de
capital y el trabajo (SUNAT, 2016)

2211 Ingreso Gravable
‘La base imponible que afecta esta obligacion son los ingresos netos

mensuales, los cuales son los ingresos gravables de tercera categoria
devengados en cada mes, menos las devoluciones, bonificaciones,
descuentos y demas conceptos de naturaleza similar que correspondan a las

caracteristicas de la plaza’(Pefia Castillo, 2012).
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Cabe indicar que no procede adicionar a la base de calculo de los pagos a
cuenta del impuesto a la renta, los montos determinados en virtud de las
presunciones establecidas en el Cédigo Tributario y en la Ley del Impuesto a

la Renta

Seguin el Autor Maria Angeles Mora Merino Define el Ingreso Gravable en
la esfera del derecho financiero, la economia, la contabilidad y otros similares:
Es la base computada para causar un impuesto. En el impuesto al ingreso
global de las empresas (impuesto sobre la renta en vigor a partir de 1965), el
ingreso gravable es la diferencia que resulta de disminuir a los ingresos netos

percibidos, el total de los gastos permitidos por la ley.

Interpretacion. El ingreso gravable es el resultado de la diferencia entre los
ingresos netos menos los gatos generados durante el ejercicio fiscal de la
entidad.

Elingreso bruto gravable es el ingreso que ganas antes de pagar impuestos
federales y estatales. Es también la cantidad que ganas antes de descontar
las deducciones fiscales. A veces se conoce como el ingreso sujeto a
impuestos. La planificacion fiscal incluye saber lo que es deducible en tu
declaracién de impuestos. Es mejor saber con anticipacion qué articulos son
deducibles y los que estan sujetos a impuestos. De esta manera, podras tomar

decisiones durante todo el afio.

Interpretacion. El ingreso bruto gravable es el de antes de hacer
deducciones de cualquier tipo. Esto incluye salarios, propinas, compensacion
por desempleo y valor justo de mercado para bienes 0 servicios

intercambiados.
» Caélculo del ingreso bruto gravable

Suma todos los salarios que hayas recibido en el formulario. Agrega
propinas, valor justo de mercado de intercambio y el dinero recibido de
tu propio negocio. También debes sumar, como ingresos, cualquier
manutencidn o pensién alimenticia que hayas realizado. No te olvides
de incluir los beneficios o gratificaciones que hayas recibido, como el
seguro médico que tu empleador pagd, opciones sobre acciones

recibidas u otras prestaciones de trabajo. Deduce cualquier monto libre
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de impuestos que hayas recibido durante el afio, si los agregaste a tu
ingreso bruto tributable. El resultado final te dard el ingreso bruto
gravable anual.

2.21.2 Costo Computable

“Para estos efectos nos apoyaremos en conceptos de contabilidad general,
de contabilidad de costos, en resoluciones del tribunal fiscal y en la propia
normatividad vigente para poder realizar algunas reflexiones que
consideramos importantes”.(Castro Galvez, 2010)

Interpretacion. El costo computable es referente al costo de adquisicion,
produccion o construccion, o, en su caso, el valor de ingreso al patrimonio o
valor en el dltimo inventario conforme a Ley.

El Costo Computable es tal como lo sefiala el articulo 20 de la Ley del
Impuesto a la Renta.

“‘No sera deducible el costo computable sustentado con comprobantes de
pago emitidos por contribuyentes que a la fecha de emision del comprobante
tengan la condicién de no habidos, segun publicacion realizada por la
Administracion Tributaria, salvo que al31 de diciembre del ejercicio en que se
emiti6 el comprobante, el contribuyente haya cumplido con levantar tal
condicion”.(Empresarial, Ascesor, 2017)

La obligacion de sustentar el costo computable con comprobantes de pago
no sera aplicable en los siguientes casos:

» cuando el enajenante perciba rentas de la segunda categoria por la

enajenacion del bien;

» cuando de acuerdo con el Reglamento de Comprobantes de Pago no

sea obligatoria su emision; o,

» cuando de conformidad con el articulo37° de esta Ley, se permita la
sustentacion del gasto con otros documentos, en cuyo caso el costo
podra ser sustentado con tales documentos.

Si se trata de bienes depreciables o amortizables, a efectos de la

determinacion del impuesto, el costo computable se disminuira en el importe
de las depreciaciones o amortizaciones que hubiera correspondido aplicar de

acuerdo a lo dispuesto por esta Ley.
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El ingreso neto total resultante de la enajenacion de bienes se establecera
deduciendo del ingreso bruto las devoluciones, bonificaciones, descuentos y
conceptos similares que respondan a las costumbres de la plaza.

Interpretacion: el costo computable de los bienes enajenados, se entendera
el costo de adquisicion, produccion o construccion o, en su caso, el valor de
ingreso al patrimonio o valor en el ultimo inventario determinado conforme a
ley.

2.2.1.3 Gastos deducibles

‘Los gastos deben cumplir ciertos requisitos para que sean deducibles.
Estos requisitos, que se encuentran en la LIR y en su Reglamento, pueden ser
de carécter general o también de caracter especifico, siendo que su
incumplimiento puede generar serias contingencias tributarias”(ASESOR
EMPRESARIAL, 2008)

Denominamos gastos fiscalmente deducibles a la suma de aquella parte
de los gastos contables, de explotacién y financieros, del obligado tributario,
mas determinados gastos fiscales no contables, que la regulacion normativa
de cada tributo permite, cumpliendo determinados requisitos, detraer de los

ingresos fiscalmente computables para determinar la base imponible.

> Requisitos de los gastos deducibles

Estar reflejados en la contabilidad: Deben aparecer en la cuenta de
pérdidas y ganancias e imputarse en el ejercicio econdmico

correspondiente, es decir, en el periodo en el que se devenguen.

Estar justificados con la documentacion correspondiente: facturas, recibos,
etc. Que conlleven la obtencion de ingresos: Estos gastos deben haberse

realizado con la intencién de obtener ingresos para la empresa.

Interpretacion: Los gastos deducibles son aquellos que tienen que ver con
la actividad que desarrolla la empresa, si es una minera, trasporte, efc, que
no sean utilizados para uso privado de cualquiera de los trabajadores de la
empresa. Las empresas tienen la obligacion de llevar una contabilidad que
contenga todos los movimientos economicos que realiza en el desarrollo de
Su actividad, por lo que se anotaran todos los gastos generados por la

empresa.
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Luego de verificados los requisitos generales de los gastos, debe
evaluarse los requisitos legales y reglamentarios especificos para que un gasto
determinado sea deducible a efectos del Impuesto a la renta. Por razones de
espacio, revisaremos los requisitos especificos de los gastos deducibles mas

consultados

> Requisitos especificos

Gastos representacion: De acuerdo a la LIR Art. 37. Los gastos de
representacion seran deducibles siempre que no excedan el 0.5% de los
ingresos brutos, con un limite méximo de cuarenta (40) UIT. Para efectos
del calculo de dicho limite, el numeral 2 del articulo 21 del Reglamento de
la Ley del Impuesto a la renta.

Gastos de viaje: De acuerdo a la LIR Art. 37, sefiala que los gastos de
viaje por concepto de transporte y viaticos también son deducibles, en la
medida que los mismos sean indispensables de acuerdo con la actividad
gravada.

Gastos de movilidad: El inciso A 1) de la Ley del impuesto a la LIR se
refiere especificamente a la movilidad como condicién de trabajo. Asi pues,
se permite deducir los gastos por concepto de movilidad de los trabajado-
res, en tanto que sean necesarios para el cabal desempefio de las
funciones y siempre que no constituya ventaja patrimonial para el operario.

» Tipos de gastos deducibles

Comidas: Deben estar relacionadas con la actividad empresarial,
producirse en una localidad diferente a la que se desarrolla la actividad y

que no sea un gasto exagerado.

Vehiculos: Utilizados para el desarrollo de la actividad de la empresa, no
pudiendo usarse para fines particulares. Se incluyen impuestos, seguro,

mantenimiento, etc.

Servicios de profesionales independientes: Auditores, abogados, notarios y
cualquier otro profesional al que la empresa tenga que recurrir para el

desarrollo de su actividad.

Gastos de desplazamiento: Cuando el motivo del viaje esté relacionado con

la actividad empresarial. Se debe entregar una hoja de gastos que
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especifique el motivo del desplazamiento y vaya acompafada de las

facturas correspondientes.

Canones y arrendamientos: Alquiler de un local o establecimiento para

realizar la actividad de la empresa.

Vestuario: Sera deducible siempre que tenga el logo o anagrama de la

empresa.
Cuotas de asociaciones empresariales de las que la empresa forme parte.
Asistencia a eventos o cursos de formacién

2.2.1.4 Renta Neta
(Alva Matteucci, 2012). Explica sobre la determinacion de la renta neta: “se

procedera a deducir de la renta bruta los gastos que la persona juridica
ha efectuado durante el transcurso de un ejercicio”. Sin embargo, como es
obvio pensar, no todo gasto es permitido para su deduccion, ya que como nos
podemos percatar, la deduccion de un gasto hace que el contribuyente pague
menos impuesto; por ello, el legislador ha determinado que solo aquellos
gastos que cumplan con algunos requisitos seran permitidos para la

determinacion de la renta neta, monto sobre el cual al final se va a tributar.

(Apaza Meza, 2018, pag. 9). Nos menciona: “En general, las rentas de
todos los tipos de actividades econdmicas son gravadas como rentas de
tercera categoria, aunque la forma de calculo puede ofrecer
particularidades segun el tamafo empresarial y el tipo de actividad”. La
regla general para el calculo de la renta consiste en parte de la informacién
suministrada por los registros contables de la empresa. En todos las
actividades consideradas rentas de tercera categoria aplica el método de renta
neta, por el que la base imponible se calcula como diferencia entre los ingresos
y gastos de la actividad, tal y como aparecen en los registros contables,
corregidos por ajustes extracontables de signo positivo o negativo que

incorporan el contenido de la normativa del impuesto a la renta.

(Caballero Bustamante, 2012). “El concepto de renta neta es de vital
importancia, porque sera esta la magnitud sobre la cual se aplicara la

alicuota del impuesto”. Asi, a nivel doctrinario de manera unanime los
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tratadistas entienden que el derrotero para alcanzar la renta neta de la tercera
categoria de una empresa, se iniciara a partir de la renta bruta o ganancia bruta
a la cual se detraeran o restaran los gastos y otras deducciones establecidas

por la ley.

Desde el punto de vista de un individuo que cobra un salario, se refiere al
dinero que realmente percibe después de aplicar las deducciones que le
correspondan y restarle los impuestos a su salario bruto (el sueldo que se
negocia con la empresa, suele ser en términos brutos). La renta neta o el
salario neto se obtiene de la siguiente manera (recordad que estamos en el

supuesto de una persona que percibe Unicamente una renta por su trabajo):

a) Primero se calcula el dinero sobre el que se va a aplicar el % de
impuesto (base liquidable), esto se hace restandole al salario bruto una
serie de gastos deducibles que permite la ley (costes de transporte,
dietas de trabajo, etc), y posteriormente aplicando unas deducciones en
caso de que procedan (por tener hijos, parientes a tu cargo,

discapacidad, etc...).
Renta bruta-gastos deducibles-deducciones= base liquidable

b) Una vez obtenida la base liquidable (el salario reducido en las cuantias
que apliquen explicadas en el péarrafo anterior), esta cantidad se
multiplica por el % de retencion que corresponda (a mayor renta mayor
retencion) y con ello se obtiene la cuantia econémica de impuestos a
pagar.

c) Finalmente se restan los impuestos (cuota tributaria) al salario bruto y

se obtiene el salario neto.

Salario bruto-cuota tributaria= renta neta o salario neto
> Persona juridica.

La renta neta de una compafiia es el dinero que realmente genera al
restarle a sus ingresos todos sus gastos (gastos de funcionamiento,
depreciaciones, intereses, impuestos, etc). Como se puede intuir esta
cifra es una forma de medir como de rentable es una compaiia. Esta cifra

también se utiliza para calcular el beneficio por accion de las empresas.
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La renta neta o el ingreso neto, a grandes rasgos se calcula de la siguiente

manera.

a) Se suman todos los ingresos de una empresa y se le restan sus
gastos, deducciones y bonificaciones, obteniendo el beneficio antes

de impuestos.

Ingresos-gastos-deducciones-bonificaciones= beneficio antes de

impuestos

b) Al beneficio antes de impuestos se le aplica el impuesto de
sociedades, (se multiplica la cifra obtenida en el parrafo anterior por
el % impositivo que le corresponda a cada empresa), y asi se obtiene
la cuantia a pagar de impuestos o cuota tributaria.

c) Finalmente se le resta al beneficio antes de impuestos la cuota

tributaria y se obtiene la renta neta o beneficio neto.

Beneficio antes de impuestos-cuota tributaria= renta neta o beneficio

neto

> Gastos permitidos:

Se refiere a aquellos gastos necesarios para que la empresa pueda
producir ganancias 0 mantener la actividad empresarial, siempre que

cumplan ciertos criterios como:

Causalidad: consiste en la relacion de necesidad entre los gastos
incurridos y la generacion de renta o el mantenimiento de la fuente de la
actividad empresarial. El principio de causalidad debe tomar en cuenta
criterios adicionales como que los gastos sean normales de acuerdo al
rubro del negocio y que sean razonables, es decir, que mantengan

proporcién con el volumen de las operaciones realizadas, entre otros.

Generalidad: debe evaluarse considerando situaciones comunes del
personal, lo que no significa que se comprenda a la totalidad de
trabajadores de la empresa, al deducir los gastos por beneficios sociales
y retribuciones a favor de los trabajadores gastos y contribuciones
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destinados a prestar al personal servicios de salud, recreativos, culturales

y educativos;
Gastos no sujetos a limite:

Renta neta
A fin de establecer la Renta Neta de Tercera Categoria, se deducira de la
renta bruta los gastos necesarios para producirla y mantener su fuente,
asi como los vinculados con la generacién de ganancias de capital, en
tanto la deduccion no esté expresamente prohibida por la Ley.En tal
sentido, el contribuyente debera tener en consideracion que existen
deducciones sujetas a limite, asi como deducciones no admitidas por la
Ley.
PRINCIPIO DE CAUSALIDAD
Para efecto de determinar si los gastos son necesarios para producir y
mantener la fuente, éstos deberan ser normales para la actividad que
genera la renta gravada, asi como cumplir, entre otros, con criterios tales
como:

++ Razonabilidad, en relacion con los ingresos del contribuyente.

¢ Generalidad, tratdndose de retribuciones y otros conceptos que

se acuerden a favor del personal a que se refieren los incisos I) y
Il) del Articulo 37° de la Ley.

Asimismo, cuando existan gastos que incidan conjuntamente en la
generacion de rentas gravadas, exoneradas o inafectas, y éstos no sean
imputables directamente a una u otra de dichas rentas, se debera calcular
los gastos inherentes a la renta gravada a fin de deducirlos para la
determinacion de la renta neta. Este calculo se realizara aplicando uno de
los dos procedimientos que sefiala el inciso p) del Articulo 21° del
Reglamento:
Interpretacion: La renta neta de una compafiia es el dinero que realmente
genera al restarle a sus ingresos todos sus gastos (gastos de
funcionamiento, depreciaciones, intereses, impuestos, etc). Como se
puede intuir esta cifra es una forma de medir como de rentable es una
compafia. Esta cifra también se utiliza para calcular el beneficio por

accion de las empresas.
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2.2.2. Crecimiento Econémico

Al revisar la experiencia de las naciones en el espacio y en el tiempo, es claro que
son cuatro los pilares del crecimiento econdmico que impulsa a la economia: a) la
cantidad y calidad de su fuerza de trabajo, b) la abundancia de su tierra y otros
recursos naturales, c) el acervo de capital, y tal vez lo mas importante, d) el cambio
y la innovacién tecnoldgica que permite obtener un mayor producto con los mismo

insumos. (Samuelson, 2014.)
Interpretacion: El crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas
comerciales de la localidad de Huancavelica se medira en funcién de los factores de
Recursos Humanos, Recursos con que cuenta la empresa, Recursos Empresariales

de la empresa y el factor tecnol6gico que predomina en la empresa.

> Teoria del Crecimiento Econémico

La teoria del crecimiento segun(Jimenez Jaimes, 2011.) “Analiza la
expansion del producto y la productividad de las economias en el largo plazo,
con especial atencion en las causas y los determinantes del crecimiento,
como también en sus principales limitantes. Desde los origenes de la ciencia
econdmica, el crecimiento econdmico ha sido un tema de gran interés en la
economia, no solo por curiosidad cientifica, sino sobre todo por sus
implicancias en el bienestar de las sociedades. Hasta ahora hemos definido
la teoria del crecimiento econdmico como la rama de la economia que se
centra en el andlisis de la evolucion del producto potencial de las economias
en el largo plazo. Por esta razon, es necesario distinguir el crecimiento
economico de las fluctuaciones economicas. La evolucién del PBI puede
separase en dos partes: la tendencia o producto potencial y las fluctuaciones
alrededor de la tendencia. El producto potencial es el producto tendencial o
de largo plazo de una economia, por eso se dice también que es el «monto
promedio» de bienes y servicios producidos en la economia durante un largo
periodo. El nivel del producto puede exceder al nivel del producto potencial
durante cortos periodos; también puede ser menor durante otros cortos

periodos.
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> Pilares del Crecimiento Economico

Refiere(Samuelson, 2014.). Segun el autor define como pilares, fuerza de
trabajo; recursos naturales; el acervo de capital; y tal vez lo mas importante,
el cambio y la innovacion tecnoldgica que permiten obtener un mayor
producto con los mismos insumos. Para el presente trabajo de investigacion
nos referiremos especificamente a la Fuerza de Trabajo, los recursos
empresariales y la tecnologia para las micro y pequefias empresas de la

localidad de Huancavelica.

2.2.2.1 Producto bruto interno
Por,(Tejera, 2010).“El PIB (Producto Interno Bruto) no es méas que la suma

total de todos bienes y servicios que produce un pais (USD), producidos por
empresas nacionales y extranjeras, dentro del territorio nacional de dicho pais,
que se registran dentro de un determinado periodo de tiempo, generalmente

un ano”.

El PIB forma parte de un conjunto de indicadores, disefiado por el sistema
capitalista, que en principio da un perfil econdmico de dicho pais, sobre la
cantidad de inversion realizada en un periodo de tiempo, pero que dice muy
poco 0 nada, sobre como fue desarrollada dicha inversion, cuanto queda en el
pais de las ganancias derivadas y menos de los factores sociales y laborales

involucrados.

Se trata de un indicador econdmico que no toma en consideracion el
componente social y laboral comprometido en el disefio y desarrollo de las
inversiones de un pais. Ademas, para su célculo sélo toma en consideracién
empresas consolidadas, dejando por fuera las microempresas, artesanias,

empresas familiares, economias informales o alternativas (buhoneria).

Aligual que la mayoria de los indicadores econdmicos convencionales hijos
del capitalismo, este PIB tampoco toma en consideracion en su formulacion, la
distribucion geografica de los proyectos, empresas, sectores de produccion,
asi como sectores laborales y sociales considerados y mucho menos el

impacto ambiental ocasionado.

Cuando este indicador es dividido por el numero de habitantes del pais, nos
da otro indicador conocido como PIB per capita (renta per capita o ingreso per

44



capita). La frase ingreso per capita (ingreso por habitante) pretende inducir la
idea de que este es el monto que le corresponderia a cada habitante de dicho
pais como ingreso. Nada mas alejado de la realidad, ya que como sabemos,
en la inmensa mayoria de los paises del “tercer, cuarto y quinto mundo”, el
mayor porcentaje de las inversiones es propiedad de “capitales golondrinas’,
que solo dejan hambre, miseria y devastaciones ambientales en los paises en

los que se posan.

(Nunes, 2015).PIB (Producto Interno Bruto) “es el valor del output
(produccion) final de todos los bienes (productos y servicios) producidos
internamente en una economia durante un determinado periodo de tiempo
(generalmente un afo). El término "interno" describe el movimiento como uno
que da cuenta de los productos elaborados por los residentes y no residentes
en la economia cuando no hay registros de la asignacion de los activos
internos y externos. El término "bruto" significa que el importe de la
depreciacion (o "desgaste") de capital (instalaciones, equipos, etc.) que se

utiliza en la produccion no se deducen del valor de la produccion final”.

» ¢Como se mide PIB?

El PIB se puede medir de tres modos diferentes: enfoque del ingreso,

dptica de produccion y dptica de los gastos:

a. Enfoque del Ingreso: es la suma de los ingresos pagados a
los agentes econdmicos por el uso de sus recursos = salarios
y equivalentes (rendimientos del trabajo) + intereses
(ingresos asociados a la transferencia de fondos) + ingresos
(ingresos asociados a la concesidn de uso bienes de capital)
+ beneficios (ingresos asociados al inversion en unidades de
produccion).

b. Optica de los Gastos: es la suma del gasto dirigido a la
produccion nacional por todos los agentes economicos:
Consumo Privado (C) + Inversion Empresarial (I) + el
consumo o gasto publico (G) + Exportaciones (X) - las
importaciones (M). La sustraccion de las importaciones
pretende deducir la cuota del Consumo Privado, la Inversién,
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el Consumo Publico y las Exportaciones que no se dirige a la
produccion nacional.

c. Optica de la Produccion (u oferta): es la suma del valor
agregado de todas las entidades productivas (empresas u
otros) Por definicion, en cualquier economia, el resultado de

cada una de estas opticas es necesariamente igual.

2.2.2.2 Fuerza de Trabajo
Son las cantidades de trabajadores y cualificaciones de la poblacidn

trabajadora y el talento de los trabajadores. Es un factor muy importante para
la economia, porque una mano de obra productiva es fundamental para el
desarrollo de un pais, porque resulta rentable producir. Es el valor del potencial
de obtencion de renta que posee los individuos. El trabajo del hombre
enriquecido tendra, por consiguiente, la aptitud (formacién de la gente), la
actitud (predisposicion a trabajar con calidad) y dedicaciéon (las horas
dispuestas a trabajar).(Abanto Pirgo, 2013)Se considera:

> Potencial Humano (Calidad)
Nivel Académico
Conocimiento Empresarial
NUmero de Trabajadores
Experiencia Laboral
Habilidades Administrativas
Incentivos a la innovacién
Horas de trabajo
Disciplina

Motivacion

YV V.V V V V V V V V

Talento Empresarial

2.2.2.3 Recursos Empresariales
Los recursos empresariales han permitido mejorar la productividad de las

empresas. Nos permite reducir costos e incrementar la productividad. También
fomenta a la investigacion y el desarrollo de nuevas tecnologias. “Es la accion
de poner en practica inventos propios de cualquier clase 0 procesos
productivos nuevos que inciden en las estructuras de la produccion y

organizacion’(Abanto Pirgo, 2013). Se considera:

46



Maquinarias

Capital

Infraestructura

Incremento de las Ventas

Exportacion

Contabilidad del Crecimiento

Politicas

Estrategias de Crecimiento Empresarial
Ventajas Competitivas

Incremento de Utilidades

YV V.V V V V V V V V V

Cumplimiento de Objetivos

2.2.2.4 Tecnologia de informacion y comunicaciones
Los TICs es el ingrediente fundamental para un rapido crecimiento del nivel

de la economia. Se refiere a los cambios en los procesos de produccion o
nuevos productos que permiten obtener una mayor y mejor produccion con un
menor numero de factores. Permiten aumentar la produccién usando la misma
cantidad de recursos y esto se puede ver en estos tiempos en que la tecnologia
simplifica el trabajo como por ejemplo de los obreros. Estos avances
tecnoldgicos suelen ser el resultado de nuevos bienes de capital 0 nuevos
métodos de produccion. “Los inventos que han incrementado la productividad
son la maquina de vapor, la television, el avion, la generacion de electricidad,

el motor de combustible”(Abanto Pirgo, 2013). Se considera:

Equipos de Computo

Software de Ventas
Capacitacion uso de HD y SW
Mejoras en Proceso de Ventas

Uso de Internet

YV V. V VYV V V

Ventas Electrénicas

2.2.3 Crecimiento Econémico en el Peru
(Taco Quicana, 2015.).“Refiere que la economia peruana ha logrado importantes

avances en su desempefio en los Ultimos afios, con tasas positivas de crecimiento
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del PBI con el respaldo del consumo privado, un bajo nivel de inflacion y deuda;

manteniendo, al mismo tiempo, tasas de cambio estables”.

Emergente; que destaca por su solido crecimiento y baja vulnerabilidad. (Pro-
Inversién, 2013) Peru entre los lideres del crecimiento econdémico de la region. El
Peri es reconocido a nivel internacional por ser un pais estrella dentro de
Latinoamérica, gracias al gran desempefio de su economia. Asi, el PBI del pais es
uno de los que mas se ha expandido dentro del contexto latinoamericano, lo que ha
llevado a nuestro pais a ubicarse entre los lideres en crecimiento de esta parte del

mundo.

Interpretacion: la confianza de los agentes econdémicos, generada a partir de la
implementacion de una responsable politica econdmica, la cual ha mantenido
continuidad a través de la sucesion de gobiernos. Cada vez que hay crecimiento

economico hay mas empleo.

Al 2012, la economia peruana se ubica entre las 7 mayores de América Latina y
El Caribe, con un producto total anual de US$ 203,977 millones1. En virtud del notable
desenvolvimiento de la actividad productiva en Peru, que se ha dado de manera
sostenida en los ultimos afos, considerando el periodo entre el 2001 y el 2012 nuestro
pais ha sido, entre las principales economias latinoamericanas, el que ha mostrado

la mayor expansion.

Asi, tomando datos de la Comision Econémica para América Latina y el Caribe —
CEPAL para el periodo mencionado, Perl anoté un crecimiento econdmico
acumulado del 97%, es decir, en un lapso de 11 afios duplicd su PBI. Gracias a este
fuerte avance, la economia peruana fue la segunda de mayor expansion en ese
lapso, después de Panama; en la Tabla 1 se puede observar las economias con

mayor crecimiento en la region.

En consecuencia, este sobresaliente desempefio de Pert supero largamente a lo
obtenido por las 6 principales economias de la region, tales como Argentina (cuyo
PBI anual registro un avance acumulado de 77% en ese periodo), Colombia (63%),
Chile (58%), Brasil (46%), Venezuela (45%) y México (30%).
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Economias con mayor crecimiento en la regién (2001-2012)

Variacion % del PBI Pais

e 125% Fuente:
Pert 97%
Republica 79%
Naminicana
Argentina 7%
Surinam 69%
Costa Rica 66%
Colombia 63%

Comisién Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL)

Es importante reconocer la relevancia que han tenido las politicas orientadas
hacia el mercado para lograr este resultado, que han dotado a la economia peruana
de los sdlidos fundamentos macroeconomicos, como han sido la tasa de inflacién
dentro de los parametros aprobados por el Banco Central, niveles de deuda publica
decrecientes, solida posicion fiscal, elevados y crecientes niveles de reservas

internacionales, etc.

2.2.4 Importancia del Crecimiento Econémico
El crecimiento econdmico segun es importante por las siguientes razones Abanto
Pirgo(Abanto Pirgo, 2013):

+¢+ Implica un incremento notable de los ingresos, y de la forma de vida de todos
los individuos de una sociedad.

++ Refleja la expansion de la economia en el tiempo y se registra a través de la tasa
de crecimiento.

+» Esta relacionado con el PBI per capita de los individuos de un pais.

+¢+ El crecimiento econémico es especialmente importante en las naciones cuyos
niveles de ingreso estdn muy por debajo de los que se disfrutan en Europa,
Japdn y Estados Unidos.

¢+ Un elevado crecimiento econoémico es beneficioso para el bienestar de la
poblacién, ya que mejora el bienestar material disponible y por ende una cierta
mejora del nivel de vida. Mejora tanto en la educacion, salud, vivienda y

alimentacion y con esto mejores posibilidades de vida.
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+¢+ Es la via principal por la que puede aumentarse el nivel de vida de la mayoria
de la poblacion, especialmente en aquellas ciudades en qué nivel de desarrollo
es muy bajo.

+ Un elevado crecimiento econdémico atempera los conflictos sociales por la
distribucion de la renta, ya que permite un crecimiento sostenido de todos los

tipos de renta sin necesidad de modificar sustancialmente el reparto inicial.

2.2.5 Caracteristicas del Crecimiento Econdmico
“En el analisis exhaustivo del crecimiento econdmico moderno sea identificado seis
rasgos caracteristicos del proceso decrecimiento de casi todos los paises desarrollados

contemporaneos, tales como...."(Abanto Pirgo, 2013):

A. Dos Variables Econémicas Agregadas:
v’ Altas tasas de crecimiento del producto per capita y de la poblacién.
v’ Altas tasas de crecimiento de la productividad total de los factores, sobre
todo de la mano de obra.
B. Dos Variables de Transformacion Estructural:
v' Altas tasas de transformacion estructural de la economia.
v" Altas tasas de transformacion social e ideolégica.
C. Dos Factores que afectan la Difusion Internacional del Crecimiento:
v' La propensién de los paises econémicamente desarrollados a acudir
al resto del mundo en busca de mercados y de materias primas.
v' Ladifusién limitada de este crecimiento a solo un tercio de la poblacién
del mundo. Ademas de estas caracteristicas existen otras, tales como:

e El aumento del capital fisico: al aumentar el equipo, las
maquinarias, la infraestructura productiva, etc., la productividad
media de trabajo aumenta (crece la produccion total de la
economia).

e La mejora de capital humano: provoca un aumento de la
productividad o también se vera incrementada la produccién total
de la economia.

e Los avances tecnoldgicos y la mejora en las técnicas de gestion:
provocan una mejora de utilizacién de los factores de produccion
(mayor eficiencia), por lo que contribuyen a incrementar el

crecimiento econdmico del pais.
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e La expectativa de vida: este indicador de salud suele estar
correlacionado positivamente con el crecimiento econémico.

e Aumento de la urbanizacion: es una concentracion de la
poblacidn en agregados relativamente grande de alta densidad
habitacional.

e Crecimiento de la industria.

¢ Division de trabajo y especializacion.

2.2.6 Beneficios y Costos del Crecimiento Econémico

‘Los beneficios y el costo del crecimiento econdmico son”:(Abanto Pirgo, 2013).

a) Los Beneficios del Crecimiento Econémico:

b)

El crecimiento econdmico permite alcanzar un nivel de vida mas elevado.
Mayores ingresos fiscales, mejoras en los servicios publicos y su
mantenimiento.

Aumenta la productividad, y consigo trae el aumento del empleo y
competitividad.

Se genera un progreso técnico y a su vez aporta consigo incorporacion
de nuevas tecnologias a la produccion.

Las politicas de distribucion son relativamente més igualitarias y se
pueden llevar a cabo con menor oposicion politica.

Se incrementa el ingreso nacional y las autoridades obtienen mayores
ingresos sin tener que elevar los tipos impositivos.

Generacion de un mayor nivel de renta a repartir. Cuando aumenta la
renta nacional, el Estado obtiene mayores ingresos a través de los

impuestos.

Los Costos del Crecimiento Economico:

/7
A X4

R/
A X4

Para crecer hay que invertir y ello requiere ahorrar, es decir, reducir el
consumo presente.

El crecimiento tiene consecuencias negativas, como la contaminacion y
puede suponer el agotamiento de determinados recursos naturales como:
reduccion de la capa de ozono, lluvia acida, perdida de diferencia
bioldgica, elevada contaminacion producida por los desechos tdxicos

emanados por las industrias.
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X/
L X4

Falta de controles estatales hacia las industrias para obligarlas a reducir

el dafio ambiental.

% Imposibilidad de acceder a los beneficios del crecimiento por parte de
determinados sectores debido a factores como cultura, educacion, etc.

< Sacrificio por parte de los individuos en términos de sus presentes niveles

de vida para lograr acumulacion de capital y posteriormente invertir.

2.3. HIPOTESIS

231

2.3.2

Hipétesis General

Existe una relacion positiva y significativa entre la renta empresarial y el crecimiento

econdomico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

Hipotesis Especificos

a) Existe una relacién positiva y significativa entre los ingresos gravables y el
crecimiento economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito
de Huancavelica, periodo 2014.

b) Existe una relacién positiva y significativa entre el costo computable y el
crecimiento economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito
de Huancavelica, periodo 2014.

¢) Existe una relacion positiva y significativa entre el gasto deducible y el crecimiento
econdémico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

d) Existe una relacién positiva y significativa entre la renta neta y el crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

2.4. DEFINICION DE TERMINOS

Alquiler imputado. Se aplica a los hogares que no pagan un alquiler por ser propietarios o

a los que no pagan un alquiler completo por ocupar una vivienda alquilada a un precio

inferior al de mercado o a titulo gratuito. El valor que se imputa es el equivalente al alquiler

que se pagaria en el mercado por una vivienda similar a la ocupada, menos cualquier

alquiler realmente abonado.

Auge Econémico. También llamado boom, segin la expresion inglesa, es la fase

expansiva del ciclo econémico y se caracteriza por un aumento en la produccién y una

52



disminucion del desempleo. La etapa de auge o expansion es la opuesta a la de recesion

dentro de la fluctuacion periddica de las actividades que se denomina ciclo econdmico.

Balanza de pagos. Es la relacion entre la cantidad de dinero que un pais gasta en el
extranjero y la cantidad que ingresa de otras naciones. El concepto de balanza de pagos no
solo incluye el comercio de bienes y servicios, sino también el movimiento de otros capitales,
como la ayuda al desarrollo, las inversiones extranjeras, los gastos militares y la

amortizacion de la deuda publica.

Deflacion. Fendmeno econdmico consistente en el descenso general y prolongado en el
tiempo de los precios de los bienes y servicios de una economia, causado por la disminucion
de la cantidad de circulante monetario, lo cual a su vez origina una disminucion en el ritmo
de la actividad econémica en general, afectando entre otros aspectos el empleo y la

produccion de bienes y servicios. Es el concepto contrario al de inflacion.

Demanda. Se define como la cantidad de bienes y servicios que pueden ser adquiridos a
los diferentes precios del mercado por un consumidor (demanda individual) o por el conjunto

de consumidores (demanda total o de mercado).

Demanda agregada. La Demanda Agregada de una economia en un periodo dado esta
determinada por el gasto total en consumo privado, el gasto publico, inversion y
exportaciones netas. La curva de Demanda Agregada recoge la relacion existente entre el
nivel general de precios de la economia y el nivel de gasto agregado o demanda de todos
los bienes y servicios de la economia. Conforme aumenta el nivel de precios, el gasto
agregado sera menor. Al elevarse el nivel de precios, la cantidad de bienes y servicios que
puedan adquirirse con un stock determinado de dinero y de otros activos financieros

disminuye.

Desarrollo econdmico. Es la capacidad de paises o regiones para crear riqueza a fin de
promover o mantener la prosperidad y el bienestar econdmico y social de sus habitantes.
Implica un cambio cualitativo y de reestructuracion de la economia de un pais en relacion

con el progreso tecnoldgico y social.

Divisa. Cualquier moneda o efecto mercantil (cheques, giros, letras de cambio, 6rdenes de

pago y derechos especiales de giro) aceptado internacionalmente como medio de pago.

Economia. Es una ciencia social que estudia los procesos de produccion, intercambio,

distribucién y consumo de bienes y servicios. La definicidn mas clasica es debida a Lionel
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Robbins, quién dijo que “la economia es la ciencia que estudia la conducta humana como

una relacion entre fines y medios escasos que tienen usos alternativos”.

Externalidad Negativa. También conocidas como economias externas negativas y de
sutilidades externas, son efectos econdémicos colaterales negativos de las acciones de unas
personas sobre otras, que no se expresan en un precio, por ser externos al mercado. Se
produce cuando las acciones de un agente reducen el bienestar de otros agentes de la

economia.

Externalidad positiva. Se produce cuando las acciones de un agente aumentan el
bienestar de otros agentes de la economia. indice de precios: es una medida estadistica
que permite estudiar las fluctuaciones o variaciones de una sola magnitud o de mas de una
en relacion al tiempo o al espacio. Si la comparacion se realiza para los valores de una sola
magnitud, hablaremos de indices simples. En cambio, cuando se trabaja con mas de una

magnitud a la vez, se habla de indices complejos.

Inflacidn. Es un aumento sostenido del nivel general de precios de una economia. Se mide
a través de la variacion (en tanto por ciento) de algun indice de precios. Otra definicion seria

la disminucion persistente del poder adquisitivo del dinero.

Inflacion subyacente. Es el aumento de los precios de los bienes y servicios que
componen la cesta de la compra, excluyendo los bienes energéticos y los alimentos no

elaborados, ya que se consideran precios mas volatiles.

Liquidez. Representa la condicion de los activos para ser convertidos en dinero efectivo de
forma rapida sin pérdida significativa de su valor. De tal manera que cuanto mas facil es
convertir un activo en dinero, mas liquido se dice que es. A titulo de ejemplo, un activo muy
liquido es un depdsito en un banco ya que su titular puede acudir a retirarlo o incluso también

puede hacerlo a través de un cajero automatico.

Mercado. En economia el mercado es cualquier conjunto de transacciones, acuerdos o
intercambios de bienes y servicios entre compradores y vendedores. En contraposicion con
una simple venta, el mercado implica el comercio regular y regulado, donde existe cierta

competencia entre los participantes.

Macroeconomia. Es el estudio global de la economia en términos del conjunto total de

bienes y servicios producidos, el total de los ingresos, el nivel de empleo, de recursos
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productivos, y el comportamiento general de los precios. La macroeconomia puede ser

utilizada para analizar cual es la mejor manera de alcanzar ciertos objetivos.

Microeconomia. Es la parte de la economia que estudia el tipo de comportamiento
econdmico de agentes individuales, como pueden ser los consumidores, empresas,
trabajadores e inversores; asi como de los mercados en los que actuan compradores y

vendedores.

Monopolio. El caso extremo de la competencia imperfecta es el monopolio. Un monopolista
es el unico vendedor de un determinado bien o servicio en un mercado, en el que no es
posible la entrada de otros competidores. Una empresa tiene poder de monopolio o poder

de mercado si puede incrementar el precio de su producto reduciendo su propia produccion.

Auditoria tributaria. Control critico y sistematico que usa un conjunto de técnicas y
procedimientos destinados a verificar el cumplimiento de las obligaciones tributarias
formales y sustanciales de los contribuyentes. Se efectua teniendo en cuenta las normas
tributarias vigentes en el periodo a fiscalizar, para determinar la base imponible al periodo
y tributo auditado, las infracciones y sanciones que correspondieran y la deuda tributaria
actualizada.

Autovaluo. Fijacion del precio o valor de un bien por parte del propio contribuyente o
responsable sobre la base de los valores de construccion y arancelarios prefijados
legalmente para el periodo de valoracion. Este calculo permite establecer la base imponible
para la determinacion de tributos, como es el impuesto predial.

Base imponible. Monto sobre el cual se aplica la tasa o alicuota de un tributo.

Bienes. Medios que satisfacen las necesidades humanas. Desde el punto de vista contable
comprende el elemento material del cual dispone una empresa o entidad para lograr sus
metas.

Bienes inmuebles. Aquellos de situacion fija, no susceptibles de traslado.

Bienes muebles. Para efectos del Impuesto General a las Ventas, se entiende por bienes
muebles a aquellos que pueden llevarse de un lugar a otro, asi como los derechos referentes
a los mismos.

Comiso de bienes. Es la sancion mediante la cual se afecta el derecho de posesion o
propiedad del infractor, segun sea el caso, sobre los bienes vinculados a la comision de las
infracciones sancionadas con comiso segun lo previsto en las Tablas del Codigo Tributario

Compraventa Contrato en cuya virtud una de las partes llamada “vendedor”, se obliga a
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transferir a la otra, llamada “comprador”, la propiedad de un bien o la prestacion de un

servicio, comprometiéndose el comprador a recibirlo y pagar su precio en dinero.

Condonacioén. Forma de extincidn de la obligacion tributaria por mandato expreso de una
ley 0 de una norma con rango de ley. Una vez condonada la deuda deja de ser exigible.
Consultas institucionales. Consultas por escrito que plantean a la SUNAT las entidades
representativas de las actividades economicas, laborales y profesionales, y las entidades
del Sector Publico Nacional, sobre el sentido y alcance de las normas tributarias.

Débito fiscal del IGV. Es el monto del Impuesto General las Ventas que resulta de aplicar
la tasa o alicuota del IGV al valor venta sumado de todos los bienes y servicios, gravados
con el citado impuesto, vendidos dentro de un periodo mensual por un contribuyente
determinado.

Declaracion jurada. Es la manifestacion de hechos que son comunicados a la
Administracién Tributaria en la forma establecida por las leyes o reglamentos y que puede
servir de base para la determinacion de la obligacion tributaria.

Delito tributario. Accién dolosa cuya descripcion se encuentra en el Codigo Penal o
normas conexas, que se puede manifestar en las siguientes modalidades: Defraudacion
fiscal, contrabando, elaboracion y comercio clandestino de productos gravados, fabricacién
y falsificacion de timbres, marcas, contrasefias, sellos, documentos en general, sobre
cumplimiento de las obligaciones tributarias.

Determinacion de la obligacion tributaria. Acto mediante el cual se verifica la realizacion
del hecho generador de la obligacion tributaria, se establece la base imponible y la cuantia
del tributo.

Deuda tributaria. Monto al que asciende la liquidacion de los tributos, intereses y multas
que debe ser pagada por un contribuyente o responsable.

Deudor tributario. Persona obligada al cumplimiento de la prestacion tributaria como
contribuyente o responsable. Pueden ser deudores tributarios: la persona natural, sucesién
indivisa, personas juridicas, entidades de derecho publico o privado, entre otros
establecidos en las normas de cada tributo en particular.

Dias habiles. Son los dias de la semana, de lunes a viernes, sin considerar sabados,
domingos, ni feriados ni los dias fijados como inhabiles por el Poder Ejecutivo mediante
decreto supremo. Si en una norma hace referencia a dias, pero no especifica el tipo de dias,

se entiende que son dias habiles (utiles).
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2.5.

Elusion tributaria. Utilizacion de determinados medios por el deudor tributario con el objeto
de reducir su carga tributaria sin transgredir la ley tributaria ni desnaturalizarla.
Enajenacion. Es la venta, permuta, cesion definitiva, expropiacion, aporte a sociedades y
en general, a todo acto de disposicion por el que se transmita la propiedad de un bien o
derecho.

Evasion tributaria. Toda accidn u omision dolosa, violatoria de las disposiciones tributarias
que tiene como objetivo la reduccion total o parcial de la carga tributaria en provecho propio
o de terceros. Corresponde a la descripcion tipica de un delito previsto en el Codigo Penal
o de la Ley Penal Tributaria vigentes a la fecha de los hechos.

Exoneracion. Liberacion del cumplimiento de una obligacion tributaria que otorga
expresamente una ley.

Impuesto a la Renta. Es un tributo que grava las ganancias provenientes del capital, del
trabajo o de la combinacion de ambos factores. En el Peru, se grava separadamente las
rentas provenientes del capital (a una tasa proporcional), las rentas provenientes del trabajo
(a tasas progresivas) y la renta empresarial a una tasa fija sobre la utilidad.

Impuesto General a las Ventas. Impuesto que grava la venta en el pais de bienes muebles;
la prestacion o utilizacion de servicios; los contratos de construccion; la primera venta de
inmuebles y la importacion de bienes.

IDENTIFICACION DE VARIABLES

VARIABLE 1: RENTA EMPRESARIAL

VARIABLE 2: CRECIMIENTO ECONOMICO
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2.6. DEFINICION OPERATIVA DE VARIABLES E INDICADORES

VARIABLE

DEFINICION CONCEPTUAL

DIMENCION

INDICADORES

ITEMS

RENTA EMPRESARIAL

De acuerdo con el articulo 28 de la ley impuesto a
la renta lo que se refiere a la renta empresarial,
debe partir, primero del concepto economico
contable de beneficio empresarial, que no es otra
cosa que un residuo resultante de las restas de los
ingresos obtenidos por una empresa durante un
periodo determinado menos los gastos incurridos
por ella misma durante ese mismo periodo.

(Villanueva Gonzales, 2004)

Ingresos netos
Ingresos brutos

Considera que los ingresos netos en su micro y pequefia
empresa es
Considera que los ingresos brutos en su micro y pequefia

Ingresos Gravables I empresa es . . .
Considera que los impuestos en su micro y pequefia
empresa es
El nivel de conocimiento en costos de adquisicion en su

Costo de micro y pequefia empresa es

adquisicion El nivel de conocimiento en la emision de comprobantes de
Costo Computable. : ~

Comprobantes de pago ensu micro y pequefia empresa es

pago El nivel de conocimiento en bienes enajenados en su

Bienes enajenados

micro y pequefia empresa es

Sus gastos de desplazamiento e su micro y pequefia

Gastos de empresa es
desplazamiento Sus gastos de viaje en su micro y pequefia empresa es
Gastos Deducibles. Gastos de viaje Sus gastos de representacion en su micro y pequefia

Gastos de empresa es
representacion

Los ingresos mensuales en su micro y pequefia empresa
ingresos es
mensuales Los ingresos anuales en su micro y pequefia empresa es

Renta Neta

ingresos anuales
utilidad

La utilidad en su micro y pequefia empresa es
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CRECIMIENTO ECONOMICO

Analiza la expansién del producto y Ia
productividad de las economias en el largo plazo,
con especial atencion en las causas y los
determinantes del crecimiento, como también en
sus principales limitantes. Desde los origenes de la
ciencia economica, el crecimiento econémico ha
sido un tema de gran interés en la economia, no
solo por curiosidad cientifica, sino sobre todo por
sus implicancias en el bienestar de las sociedades.

(Jimenez Jaimes, 2011.)

Producto Bruto
Interno.

Productos
Servicios
produccion

El nivel de venta de sus productos de su micro y pequefia
empresa es

La calidad de servicio brindado a sus clientes de su micro
y pequefia empresa es

La calidad de producto brindado a sus clientes de su
micro y pequefia empresa es

Fuerza de trabajo.

Potencial humano
Experiencia laboral
Horas de trabajo

La calidad del potencial de los trabajadores en su micro o
pequefia empresa es

Considera que la experiencia laboral de los trabajadores de
Ssu empresa es

Considera que las horas de trabajo en su empresa es

Maquinarias y

Considera que las maquinarias, capital e infraestructura de

capital la empresa es
Reditsos Politicag y Las politicas y.estrategias. gmpresariales de su empresa
E il estrategia generan ventajas competitivas
mpresariales. . . i "
empresarial Al cumplir los objetivos de la empresa generan utilidades
Incremento de
utilidades
Equipos de La adquisicion de equipos de computo para la empresa
computo El contar con Software de ventas permite un control para la
Tecnologia de Software de empresa
Informacion y ventas Considera que mejora la gestion al utilizar las ventas
Comunicaciones Ventas electronicas

electrénicas
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3.1.

3.2.

CAPITULO III;

METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

AMBITO DE ESTUDIO
Realizamos el trabajo de investigacion encuestando a los propietarios y/o duefios de las micro

y pequefias empresas del cercado de la Provincia de Huancavelica.
TIPO DE INVESTIGACION
Segun(Sanchez Carlessi & Reyes Meza, 2006, pag. 37), el tipo de la investigacién es

de tipo aplicada, “llamada también constructivista o utilitaria, la cual se interesa por su interés
en la aplicacién de los conocimientos tedricos a determinada situacion concreta y las
consecuencias practicas que de ella deriven. La investigacion aplicada busca conocer para
hacer, para actuar, para construir, y para modificar, le preocupa la aplicaciéon inmediata
sobre una realidad circunstancial antes que el desarrollo de un conocimiento de valor
universal’.

(Ander-Egg, 2011) En cuanto a la tipificacion de las investigaciones, se tienen las
investigaciones basicas y aplicadas. En ese sentido la presente investigacion se tipifica como
aplicada, puesto que la renta empresarial es un hecho factico de la realidad de la localidad
de Huancavelica.

El estudio se enmarcd dentro del tipo de investigacion aplicada, en la medida que se
determind la relacion cuantitativa de la renta empresarial y el crecimiento econdmico de los
micro y pequefias empresas de la localidad de Huancavelica, Al respecto(Sierra,
2000)manifiesta que “en éstos estudios, se deben dar soluciones a problemas de tipo

practico”.
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3.3.

34.

Después de lo dicho por los autores mencionados anteriormente el tipo de investigacion
que Se usa es aplicada por dar una solucion practica al problema que tenemos acerca de la

renta empresarial y el crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas.

NIVEL DE INVESTIGACION

De acuerdo con (Sierra, 2000)se considera que el nivel de investigacion del estudio es
correlacional, puesto que se determinara y explicara las causas de las relaciones entre las

dos variables de estudio;

Segin (Sanchez Carlessi, 1996). “Los estudios descriptivos consisten
fundamentalmente en describir un fendmeno o una situacion mediante el estudio del mismo
en una circunstancia temporal espacial determinada”.

Por lo tanto, el nivel de investigacion que se usara es correlacional teniendo un mayor
nivel de profundidad del estudio de la renta empresarial y el econémico, ademas ello implica
una mejor precision conceptual pues trascendemos la simple caracterizacion o diagnostico

de las variables de estudio.

El nivel de investigacion es correlacional; porque busca medir el grado de relacion o
asociacion no causal existente entre dos 0 mas variables. Se caracterizan porque primero se
miden las variables y luego, mediante las pruebas de hipdtesis correlacionales y la aplicacion
de técnicas estadisticas, se estima la correlacion y se mide de acuerdo a una escala la

correlacion.

METODO DE INVESTIGACION

El método general de la investigacion sera el método cientifico segun (Sénchez
Carlessi & Reyes Meza, 2006, pag. 23) es el camino a seguir mediante una serie de
operaciones Y reglas prefijadas que nos permiten alcanzar un resultado propuesto. “Como es
consenso, es el camino para llegar a un a fin 0 una meta”. “En tal sentido toda labor de
procedimiento humano de informacién requiere asumir el camino mas adecuado y viable para

lograr el objetivo trazado”.

También puede considerarse el método, como un procedimiento de indagacién para
tratar un conjunto de problemas desconocidos, procedimiento en el cual se hace uso
fundamentalmente del pensamiento ldgico. Es decir, El método es la manera sistematizada
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3.5.

en que se efectla el pensamiento reflexivo que nos permite llevar a cabo un proceso de
investigacion cientifica.

En el presente trabajo de investigacion realizado, se utilizé fundamentalmente el
método cientifico, especificamente se utilizaron los métodos inductivo-deductivo; de analisis-
sintesis. Porque nos permiti6 investigar las variables de estudio: Renta Empresarial y
Crecimiento Economico de las micro y pequefias empresas de la localidad de Huancavelica.

Ademas, utilizamos el método estadistico con ayuda del SPSS23.

DISENO DE INVESTIGACION
Lo que hace en la investigacion no experimental es observar fendmenos tal como se dan

en su contexto natural para después analizarlo”. Como sefiala(Kerlinger, 2008) “en la
investigacion no experimental no es posible manipular las variables o asignar aleatoriamente
a los participantes o los tratamientos”. De hecho, no hay condiciones o estimulos planeados
que se administre a los participantes del estudio. El disefio de nuestra investigacion a
desarrollar pretende correlacionar categorias, variables, objetos o conceptos; es un disefio
general de investigacion cientifica no experimental compuesto de un disefio especifico
transaccional Unicamente correlacional.(Hernandez Sampieri, Fernandez Collado, &
Baptista Lucio, 2013, pag. 154).

Se medira la correlacion de las variables: Renta Empresarial (V1) y Crecimiento Econdmico

(V2).

El esquema es el siguiente:
V1
2o
M r
Gl |
V2
Donde:
M = Muestra de Estudio
V1 = Variable 1

V2 = Variable 2
r = Grado de relacion entre variables (0 a 1)
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3.6. POBLACION, MUESTRA, MUESTREO
3.6.1. POBLACION:
Segun(Hernandez Sampieri, Fernandez Collado, & Baptista Lucio, 2013)“La
poblacion es el conjunto de todos los casos que concuerdan con determinadas

especificaciones”.

Para la presente investigacion, de acuerdo al documento fuente conseguida
de la Oficina de Produccion, perteneciente al Gobierno Regional de Huancavelica

esta conformada por 74 micro y pequefias empresas formales.

3.6.2. MUESTRA:
La muestra se considerd “como cualquier sub conjunto de la poblacion®, para
Thomas, (2007) que, se us6 la muestra para inferir lo que ocurre dentro de la

poblacion.

La muestra de micro y pequefias empresas comerciales sera considerada
aleatoria simple del total de micro y pequefias empresas comerciales de la provincia
de Huancavelica, es decir las 44 micro y pequefias empresas. Se tomara un tamafio
de muestra determinado de micro y pequefias empresas para la evaluacion del
proyecto de investigacion.

Se procedid a determinar la muestra de la siguiente manera:

Z*xpxqxN
E*(N-1)+Z%xpxq

py q: Probabilidad de ser seleccionado y no ser seleccionado: 50% y
50%

Z: Valor estandar del nivel de confianza. 1,96
N: El total de la poblacion: 74

E: Representa el error de la estimacion. 5%.
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Reemplazando y desarrollando:

2
1.96 x50% x 50% x 74
n= =62.18
2 2
(5%) (74 — 1) + 1.96 x 50% x 50%

El numero de muestra son 62 empresarios y/o propietarios de las micro y
pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica a las que se
encuestaron.

3.6.3. MUESTREO:

De acuerdo con (Melendez, 2011). EI muestreo es la técnica para elegir los

sujetos de la muestra. De esta manera de acuerdo a la estructura poblacional, se

utilizé un tipo de muestreo aleatorio o probabilistico.

1. Paralaeleccion de micro y pequefias empresas comerciales que seran
evaluadas en el proyecto de investigacion sera por el muestreo

probabilistico especificamente por muestreo aleatorio simple.

3.7 TECNICAS DE INSTRUMENTOS DE RECOLECCION DE DATOS

De acuerdo con(Bunge, 1985).Citado por Méndez(Mendez, 2011)“las técnicas dependen
dela naturaleza del conocimiento disponible, de los requisitos o exigencias de precision, asi

como de la inteligencia y la habilidad del investigador encargado de aplicar la técnica”.

De esta manera se entiende técnica de investigacion al conjunto de procedimientos
coherentes con el hecho estudiado y con los recursos disponibles, conducente a la
generacion de informacién pertinente para la investigacion. En la siguiente tabla se muestra

las técnicas utilizadas en la investigacion.
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Tabla3.Técnicas e instrumentos utilizados en la investigacion.

TECNICA INSTRUMENTO

» Libros dela renta empresarial y crecimiento
De investigacion documental economico.

» Documentos de las empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

> Fichas de citas textuales, utilizadas
fundamentalmente para la copia de secciones

Fichaje de los libros consultados.

» Fichas de paréfrasis, para expresar las opiniones
de los investigadores respecto a los libros
consultados.

» Cuestionario de la renta empresarial y

De investigacion de campo N\ o 17
crecimiento econémico

Fuente: Elaboracién propia.

3.7.1 ELABORACION DEL CUESTIONARIO DE ENCUESTA

Elcuestionariodeencuestafueelaboradoutilizandolametodologiadecinco puntos de

Likert segun la siguiente escala:

Muy bajo Bajo Regular Alto Muy alto

1 2 3 4 5

La elaboracion del cuestionario tuvo los siguientes pasos:

e Preparacion de los items iniciales; se elaboran una serie de enunciados afirmativos
sobre el tema del renta empresarial y crecimiento econdémico el numero de
enunciados para cada variable es de doce.

e Administracion de los items a una muestra representativa de la poblacion
denominada muestra piloto.

¢ Asignacion de puntajes a los items; se le asigna un puntaje a cada item, afin de
clasificarlos segun reflejen actitudes positivas o negativas.

e Analisis y seleccion de los items; mediante la aplicacién de pruebas estadisticas
como el coeficiente alfa de cronbach, se seleccionan los datos ajustados al
momento de efectuar la discriminacion en cuestion, y se rechazan los que no

cumplan con este requisito.
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3.7.2 VALIDEZ DEL CUESTIONARIO DE ENCUESTA
Concordando con (Ander-Egg, 2011)es importante diferenciar entre validez
interna y externa de los datos. La validez interna se refiere a la correspondencia de
la informacion recopilada con las variables y sus dimensiones, que inicialmente
fueron planteados en la investigacion. La validez externa se refiere a que los

resultados obtenidos mediante la encuesta sean generalizables a toda la poblacidn.

En ese sentido, para el instrumento de medicion elaborado la validez se ha
determinado mediante la opinién de tres expertos o jueces cuyos resultados se

muestran a continuacion:

Tablad.Analisis de informes de expertos para el instrumento de medicion.

CalificaciondelJuez Decision del

INDICADOR 1 2 3 Indicador indicador
Metodologia 4 4 5 0.83 Aprobado
Clariedad 5 5 5 1.00 Aprobado
Organizacion 4 4 4 0.80 Aprobado
Suficiencia 4 5 5 0,83 Aprobado
Consistencia 5 5 5 1.00 Aprobado
Coherencia 4 4 5 0,83 Aprobado
Pertinencia 4 4 5 0,83 Aprobado
Operacionaliz 5 5 5 1.00 Aprobado
Estrategias 4 4 4 0.80 Aprobado
Actualidad 5 5 5 1.00 Aprobado

Elaboracion propia.

Cada item se acepta en la dimension si el valor del IA es mayor o igual a 0,60 (Melendez,
2011).

3.7.3 CONFIABILIDAD DEL INSTRUMENTO DE MEDICION.
(Carrasco, 2001) El concepto de confiabilidad tiene que ver con el grado en que la
aplicacién repetida al mismo individuo produce resultados iguales. Ademas de las
multiples estadisticas que se utilizan, por la naturaleza de la investigacion, para la

determinacion del indice de validez sea utilizado el coeficiente alfa de cronbach.

66



Como prueba piloto sea elegido un grupo de 5 empresas comerciales del distrito
de Huancavelica, luego de aplicar el instrumento sobre el grupo se determiné el indice

de confiabilidad del instrumento con la férmula:

e

a:
K-1 g2

Variable: Renta Empresarial

Siendo:
K Numero de ltems
$2 Varianza total
Si2 Varianzas individuales

ol 12 (30.7-10.2 0,73
12-1\ § 30.A

Variable: Crecimiento Econémico

Siendo:
K Numero de ltems
S? Varianza total
Si? Varianzas individuales
Variable:
oo (BEIS)ar

De acuerdo con (Melendez, 2011)el valor obtenido es mayor a 0,70 por lo que se

concluye que el instrumento es confiable.

3.8 PROCEDIMIENTO DE RECOLECCION DE DATOS

Coordinacion con el asesor del proyecto de Investigacion.

Se coordind con las empresas comerciales del distrito de Huancavelica.

Se aplicd el instrumento los administradores pertenecientes a la muestra elegida.
Se elaboro el respectivo modelo de datos y se proceso la informacion obtenida.
Los resultados se presentaron en forma de tablas y graficos.

YVVV VY
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3.9 TECNICAS DE PROCESAMIENTO Y ANALISIS DE DATOS
El procesamiento de datos se hizo de acuerdo a la estructura del instrumento de medicion.

Posteriormente se usd los elementos de la estadistica descriptiva como son:

» Medidas de tendencia central: media, mediana, moda.
» Medidas de dispersion: desviacion estandar y varianza.
» Tablas de frecuencia simple y doble entrada.

» Diagramas de barras y sectores.

Asimismo se han utilizado las técnicas de la estadistica inferencial, que son:

» Pruebadecorrelacionr’de Pearson.
» Diagramas de dispersion.
» Modelo clasico de Pearson para la docimasia de las hipétesis formuladas.
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CAPITULO IV:

RESULTADOS

De acuerdo al disefio de la investigacion, se ha procedido a realizar la medicién de las dos
variables en estudio con el correspondiente instrumento de medicion en las micro y pequefias
empresas comerciales del distrito de Huancavelica,periodo2014; a continuacion se procedio
a la recodificacion de los datos para la variable de estudio referida a la renta empresarial y
el crecimiento econémico; para lo cual se ha creado el respectivo MODELO DE
DATOS(matriz distribuida en62 filas y12 casos para la primera variable y 12 casos para la
segunda variable).

Posteriormente la informacion modelada fue procesado a través de las técnicas de
la estadistica descriptiva (medidas de tendencia central: media, mediana y moda, tablas de
frecuencia simple y agrupada, diagrama de barras) y de la estadistica inferencial, mediante
la estadistica de correlacion de variables “r ” de Pearson afin de determinar la relacion entre
las variables y la prueba de independencia Chi Cuadrado.

Para la codificacién de las variables se ha tenido en cuenta las normas de
construccion del instrumento de medicion, es decir sus correspondientes rangos de tal
manera que se han identificado los puntos intervalos de las categorias.

Finalmente es importante precisar que, para tener fiabilidad en los calculos de los
resultados, se proceso los datos con el programa estadistico IBMSPSS23.0 (Programa
Estadistico para las Ciencias Sociales), ademéas la redaccion estuvo orientada por las
normas del estilo APA séptima edicion.
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4.1. RESULTADOS DE LA RENTA EMPRESARIAL Y CRECIMIENTO ECONOMICO DE LAS
MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL DISTRITO DE HUANCAVELICA,
PERIODO 2014.

Grafico1.Estadisticas de resumen de la renta empresarial y crecimiento econémico de la
micro y pequefas empresas comerciales del distrito de Huancavelica.

Informe de resumen de las Renta Empresarial Informe de resumen de Desarrollo Econdmico
. Media 36. 290 Media 37.8709
DesvEst 121417 DesuEst 165117
Varianza 147.42 Varanza 272638
N 62 N 62
Minirmo 12.000 Minimc 12.000
/ fercuarti  27.000 /’ ) ler cuartil  27.000
Mediana 36.500 f Mediana 48,000
Jercuartl  43.000 Sercuartil  43.000
Maximo 56000 Méximo 56000
C de 95% para la media C de 95% para la medi,
12 28 Regular 44 Buena gp 12 1] 78 Medic g4 Ao 6O
* W R —[l:l— - -ﬁrﬁ-uﬂ-—ﬂj—ﬁ L e
Elaboracion propia.

En el grafico 1 se observa las estadisticas de resumen de las dos variables en estudio
.Observamos que para la variable referida a la renta empresarial la media es 36.290 que
dentro del rango de la variable esta tipificada como media [28-44] asimismo la puntuacion
minima es de12 puntos y la maxima es 60 puntos, el valor de la mediana es de 37puntos;
asimismo en cuanto a las estadisticas de dispersion notamos que el valor de la desviacién
estandar es 12.1417 y la varianza es 147.42 que representa la variabilidad de los datos; los
limites del intervalo de confianza muestran la posicién de la verdadera media poblacional al
95% de confianza; el histograma nos muestran que efectivamente los datos estan siguiendo
una distribucién normal por lo cual usaremos los elementos de la estadistica paramétrica.

Observamos que para la variable referida al crecimiento econémico la media es 37.8709
que dentro del rango de la variable esta tipificada como media [28-44 asimismo la puntuacion
minima es de12 puntos y la maxima es 60 puntos, el valor dela mediana es de 38 puntos;
asimismo en cuanto a las estadisticas de dispersion notamos que el valor de la desviacion
estandares 16.5117 y la varianza es 272.638 que representa la variabilidad de los datos;
los limites del intervalo de confianza muestran la posicion de la verdadera media poblacional
al95% de confianza; el histograma nos muestran que efectivamente los datos estan
siguiendo una distribucién normal por lo cual usaremos los elementos de la estadistica para

métrica.
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4.1.1. RESULTADOS DEL NIVEL DE RENTA EMPRESARIAL

Tabla 5.Resultadosde la renta empresarial de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

Renta Empresarial F %

Bajo 17 25,8
Medio 21 30,6
Alto 24 43,5
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.
Grafico2.Diagramade la renta empresarial de las micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

Renta Empresarial

50

Porcentaje

Bajo Medio

Renta Empresarial

porcentaje en todos los datos

Fuente: tabla 5.

La tabla 5 muestra los resultados de la renta empresarial de micro y pequefias
empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el 25,8% de los
casos consideran que es bajo, el30,6% de los casos consideran que el nivel es medio
y el 43,5 %de los casos que el nivel el alto. Estos resultados implican que la
percepcion de la micro y pequefias empresas comerciales acerca de la renta

empresariales significativamente alto.
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Tabla6.Resultadosde los ingresos gravables de las micro y pequefias empresas comerciales del

distrito de Huancavelica.

Ingresos Gravables F %

Bajo 13 21.0
Medio 19 30.6
Alto 30 48.4
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico3.Diagramadelos ingresos gravables de micro y pequefias empresas comerciales del

Porcentaje

distrito de Huancavelica.

Ingresos_Gravables

Bajo Meclio

Ingresos_Gravables

Parcentaje en todos los datos

Fuente:Tabla 6.

La tabla 6 muestra los resultados de los ingresos gravables de micro y

pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el

21,0% de los casos consideran que es bajo, el 30,6% de los casos consideran que el

nivel es medio y el 48,4% de los casos que el nivel el alto. Estos resultados implican

que la percepcidn de micro y pequefias empresas comerciales acerca los ingresos

gravables significativamente alto.
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Tabla7.Resultadosdel costo computable de micro y pequerias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica.
Costo Computable F %
Bajo 6 10,0
Medio 26 33,3
Alto 30 56,7
Total 62 100,0

Fuente : Cuestionario aplicado.

Graficod.Diagrama del costo computable de micro y pequefias empresas comerciales del distrito

de Huancavelica.

Costo Computable

Porcentaje

Bajo Meclio

Costo Computable

Forcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 7.

La tabla 7muestra los resultados del costo computable de micro y pequefas
empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el 10,0% de los casos
consideran que es bajo, el 33,3% de los casos consideran que el nivel es medio y el 56,7%
de los casos que el nivel el alto. Estos resultados implican que la percepcion de micro y

pequefias empresas comerciales acerca del costo computable es significativamente alto.
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Tabla8.Resultadosdegasto deducibles de micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica.
Gasto Deducibles F %
Bajo 16 25.8
Medio 19 30.6
Alto 27 435

Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.
Grafico5.Diagramadegasto deducibles de micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica.

Gasto_Deducibles

S0

Porcentaje

Bajo Medio

Gasto_Deducibles
FPorcentaje en todos los datos
Fuente: Tabla 8.

La tabla 8 muestra los resultados de gasto deducibles de micro y pequefias
empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el 25,8% de los
casos consideran que es bajo, el 30,6% de los casos consideran que el nivel es medio
y el 43,5% de los casos que el nivel es alto. Estos resultados implican que la
percepcion de micro y pequefias empresas comerciales acerca del gasto deducible

es significativamente alto.
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Tabla8.Resultados de renta neta de micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica.
Renta Neta F %
Bajo 15 16,7
Medio 21 33.3
Alto 26 50,0

Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Graficob5.Diagramaderenta neta de micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica.

Renta Neta

Porcentaje

Mecdio
Renta Neta

Porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 8.

La tabla 8 muestra los resultados de renta neta de micro y pequefias empresas
comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el 16,7 % de los casos
consideran que es bajo, el 33,3 % de los casos consideran que el nivel es medio y el 50,0
% de los casos que el nivel el alto. Estos resultados implican que la percepcion de micro

y pequefias empresas comerciales acerca de renta neta es significativamente alto.
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4.1.2. RESULTADOSDEL CRECIMIENTO ECONOMICO DE LAS MICRO Y PEQUENAS
EMPRESAS COMERCIALES DIS DISTRITO DE HUANCAVELICA, PERIODO 2014.

Tabla9.Resultadosdel crecimiento econémico de micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

Crecimiento Economico F %

Bajo 16 25.0
Medio 23 375
Alto 23 375
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico6.Diagramacrecimiento econémico de micro y pequefias empresas comerciales del distrito
de Huancavelica.

Crecimiento Economico

40—

37 5%

20—

Porcentaje

10—

Medio Alto

Crecimiento Economico

porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 9.
La tabla 9 muestra los resultados del desarrollo econémico de micro y

pequerias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el
25.0% de los casos consideran que es bajo, el 37.5% de los casos consideran que el
nivel es medio y el35.7% de los casos que el nivel es alto. Estos resultados implican
que la percepcion de micro y pequefias empresas comerciales acerca del desarrollo

economico es significativamente alto.

Tabla10.Resultadosdeproducto bruto interno de micro y pequefias empresas comerciales del
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distrito de Huancavelica.

Producto Bruto Interno

%

Bajo 16 25.0
Medio 19 31.3
Alto 27 43.8

Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico7.Diagramade producto bruto interno de micro y pequefias empresas comerciales del

distrito de Huancavelica.

Producto_Bruto_Interno

50

Porcentaje

Producto_Bruto_Interno

porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 10.

La tabla 10 muestra los resultados de producto bruto interno de micro y

pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el

25,0% de los casos consideran que es bajo, el 31,3% de los casos consideran que el

nivel es medio y el 43,8% de los casos que el nivel es alto. Estos resultados implican

que la percepcion de las medianas y pequefias empresas comerciales acerca de

producto bruto interno comercial es significativamente alto.
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Tabla11.Resultados de fuerza de trabajo de micro y pequefias empresas comerciales del distrito

de Huancavelica.
Fuerza de Trabajo F %
Bajo 16 25.0
Medio 23 37.5
Alto 23 37.5
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico 8. Diagrama de fuerza de trabajo de micro y pequefias empresas comerciales del distrito

de Huancavelica.

Fuerza_de_Trabajo

407

304

Porcentaje

107

Bajo Meclio Alto

Fuerza_de_Trabajo

porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 11.

La tabla 11 muestra los resultados de fuerza de trabajo de las micro y
pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el
25.0% de los casos consideran que es bajo, el 37,5% de los casos consideran que el
nivel es medio y el 37,5% de los casos que el nivel el alto. Estos resultados implican
que la percepcidn de micro y pequefias empresas comercial acerca de la fuerza de
trabajo es significativamente alto.
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Tabla12.Resultados de recursos empresariales de micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

Recursos Empresariales F %

Bajo 16 25.0
Medio 19 31.3
Alto 27 43.8
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico 9. Diagrama de recursos empresariales de micro y pequefias empresas comerciales del
distrito de Huancavelica.

Recursos_Empresariales

S0

Porcentaje

Bajo Media

Recursos_Empresariales

porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 12.

La tabla 12 muestra los resultados de recursos empresariales de micro y
pequerias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, observamos que el
25.0% de los casos consideran que es bajo, el 31.3% de los casos consideran que el
nivel es medio y el 43.8% de los casos que el nivel es alto. Estos resultados implican
que la percepcion de micro y pequefias empresas comerciales acerca de recursos
empresariales es significativamente alto.
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Tabla12.Resultados de la técnica de informacion y comunicacion de micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica.

Técnica de Informacion y comunicacion F %

Bajo 19 31.3
Medio 19 31.3
Alto 24 375
Total 62 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico 9.Diagrama de la técnica de informacion y comunicacion de micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica.

Tecnicas_Informacion_y_Comunicacion

Porcentaje

EBajo Mecdia

Tecnicas_Informacion_y_Comunicacion

porcentaje en todos los datos

Fuente: Tabla 12.

La tabla 12 muestra los resultados de la técnica de informacion y
comunicacion de micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
observamos que el 31,3% de los casos consideran que es bajo, el 31.3% de los casos
consideran que el nivel es medio y el 37,5% de los casos que el nivel es alto. Estos
resultados implican que la percepcion de micro y pequefias empresas comerciales
acerca de /a técnica de informacion y comunicaciones significativamente alto.
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4.1.3. RESULTADOS DE LA RELACION DE RENTA EMPRESARIAL Y
CRECIMIENTO ECONOMICO.

Tabla11.Resultados de la relacion categorica de renta empresarial y crecimiento

economico.
Renta Empresarial
Crecimient Total
ECIEIEY Malo Regular Bueno
Econdmico
f % f % f % f %
Bajo 19 30,6 2 3,2 - - 4 25.0
Medio 5 8,1 4 6,5 2 6 37.5
Alto - - 11 17,7 19 25.0 6 375
Total 24 38.7 17 27,4 4 25.0 16 100,0

Fuente: Cuestionario aplicado.

Grafico8.Diagrama de la relacion de renta empresarial y crecimiento econémico.

R - cuadrado = 0.721

Para determinar la intensidad de la relacion entre las variables,
utilizaremos las puntuaciones originales obtenidos por el instrumento de medicion

para lo cual utilizaremos la estadistica ‘" de Pearson que la define como:
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r:Cov(x,y)

Siendo: S xS

xSy
Cov (x,y): La covarianza de las puntuaciones de ambas variables.
Sic Las desviaciones estandar de las variables respectivas.

Asi pues luego de aplicar el modelo sobre los datos tenemos los
resultados que se muestran a continuacion:

179.51

¥ = =89%
1474225 x.[272.6388

En el grafico siguiente observamos la significancia de la relacion
obtenida, notamos que dichas correlaciones tienen a una correlacion perfecta

entre las variables.

Asi pues, luego de aplicar el modelo sobre los datos tenemos los
resultados que se muestran a continuacién. En el grafico siguiente observamos
la significancia de la relacion obtenida, notamos que dichas correlaciones tienen a

una correlacién perfecta entre las variables.

Grafico9.Diagrama de la significancia de la correlacion entre las variables.

-1 0 1
MNegativo perfecto Sin correlacion Positive perfecto
[ B ' =
0.89

la correlacio positiva (r=0.89) indica gue cuando Renta Empresarial
aumenta, el Desarrollo Economico tambien tiende a aumentar.

Fuente: Software estadistico.

En la tabla 11 se puede observar que los correspondientes niveles alto de renta
empresarial se corresponden de forma positiva con los correspondientes niveles del
desarrollo econdémico lo cual indica la presencia de una correlacién entre las dos
variables.

Ademas del correspondiente diagrama de dispersion podemos conformar el
hecho de que la relacion entre las variables es positiva pues la pendiente de la linea de
regresion es mayor que cero; al determinar el indice de la relacion entre las dos variables

se ha determinado que es de 89%y positiva.
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4.2.PRUEBA DE LA SIGNIFICANCIA DE LA HIPOTESIS PRINCIPAL.

Para prueba de significancia estadistica de la correlacion, usaremos el esquema

clasico propuesto por Karl Pearson.
a) SISTEMA DE HIPOTESIS
eNula (Ho)
No existe una relacion positiva y significativa de la renta empresarial y el crecimiento

economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

p=0

Siendo:

p: Correlacion poblacional

eAlterna (H1)

Existe una relacion positiva y significativa de la renta empresarial y el crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

p>0

b) NIVEL DE SIGNIFICANCIA (o) Y NIVEL DE CONFIANZA (y)

0=0,05=5% =15 =05%

c) ESTADISTICA DE PRUEBA

La variable aleatoria(x) sigueunadistribucion‘t’con60 grados de libertad:

b2

n—
1—r

F=rx

2

2

El valor critico o tabulado “Vt” de la prueba para 60 grados de libertad (unilateral)y
0,05 de significancia es de 1,663 (obtenido de las correspondientes tablas

estadisticas).
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d) CALCULO DELA ESTADISTICA

Reemplazando en la ecuacion se tiene el valor calculado (Vc) de la “t™:

t=Vc=0,89 ¥ _3

1-0,89°

e) TOMA DE DECISION

El correspondiente valor calculado y el valor critico de la misma lo tabulamos en la
gréfica de la funcion ‘", de la cual podemos deducir que Ve<Vt (33>1,663) por lo que
diremos que se ha encontrado evidencia empirica para rechazar la hipdtesis nula y
aceptar la hipétesis alterna que dice:

Existe una relacion positiva y significativa de la renta empresarial y
el crecimiento econémico de las micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014.

Grafico 10.Diagrama de la prueba T para la docimasia dela hipotesis.

T: gl=60
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k
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Fuente: Generado con el Software Estadistico.

Ademas, se deduce que la probabilidad asociada al modelo es
p.=0<0,05 por lo que se confirma en rechazar la hipotesis nula y
simultaneamente aceptarla hipotesis alterna. La renta empresarial tiene una

relacion positiva y significativa con el crecimiento econdmico.

4.21 PRUEBA DE LA SIGNIFICANCIA DE LAS HIPOTESIS ESPECIFICAS

En la siguiente tabla se observa las estadisticas de resumen para las correlaciones de

las dimensiones de la variable 1y la variable 2 basados en la estadistica “r” de Pearson.
4.2.1.1 Prueba De La Primera Hipdtesis Especifica
Hipotesis Nula (Ho)

No existe una relacion positiva y significativa los ingresos gravables con el crecimiento
economico de las micros y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

Hipétesis Alterna (Ha).

Existe una relacion positiva y significativa los ingresos gravables con el crecimiento
economico de las micros y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

NIVEL DE SIGNIFICANCIA (o) Y NIVEL DE CONFIANZA (y)

o H0'05= 5% = SESISIaA=95%

La variable aleatoria (x) sigue una distribucion “t” con 60 grados de libertad:

El valor critico o tabulado “Vt” de la prueba para 60 grados de libertad (unilateral) y 0.05
de significancia es de 1.64, obtenido de la tabla correspondiente “Valores criticos de t".
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Reemplazando los valores en la formula correspondiente, el valor calculado “Vc” de la
1 es:

62-2

t=Ve =092 .
1-092

=46

Grafico11.Diagramade la prueba T para la docimasia de la hipétesis

T: gl=60

0.4

0.3
B
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95%
!
0.1 I}
0.0
Q

Fuente: Generado con el Software Estadistico

A partir del diagrama de la prueba t, Gréafico 11, se observa que el valor calculado
(Vc=11) se ubica o cae en la region de rechazo de la hipétesis nula (RR/Ho). Asimismo,
se observa que Vc>Vt (11>46), por lo que se ha encontrado evidencia empirica para
rechazar la Hipdtesis Nula y aceptar la hipotesis alterna que dice:

Existe una relacién positiva y significativa los ingresos gravables con
el crecimiento econémico de las micro y pequefias empresas
comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014.
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4.2.1.2 prueba de la segunda hipédtesis especifica
Hipétesis Nula (Ho)

No existe una relacidn positiva y significativa entre costo computable con crecimiento
economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

Hipotesis Alterna (Ha).
Existe una relacion positiva y significativa entre costo computable con crecimiento

Econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

NIVEL DE SIGNIFICANCIA (o) Y NIVEL DE CONFIANZA (y)

a=005=5% = y=1-a=95%

La variable aleatoria (x) sigue una distribucion “t” con 60 grados de libertad:

n—2

t=r X
1—1r2

El valor critico o tabulado “Vt” de la prueba para 60 grados de libertad (unilateral) y 0.05

de significancia es de 1.64, obtenido de la tabla correspondiente “Valores criticos de t".

Reemplazando los valores en la formula correspondiente, el valor calculado “Vc¢” de la

‘" es:

62-2
1-0,84"

-y
— L

t=Vc =084

Grafico 12.Diagramade la prueba T para la docimasia de la hipotesis
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Fuente: Generado con el Software Estadistico

A partir del diagrama de la prueba t, Grafico 12, se observa que el valor calculado
(Vc=16) se ubica o cae en la region de rechazo de la hipotesis nula (RR/Ho). Asimismo,
se observa que Vc>Vt (16>22), por lo que se ha encontrado evidencia empirica para

rechazar la Hipdtesis Nula y aceptar la hipotesis alterna que dice:

Existe una relacién positiva y significativa entre costo computable
con crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014.
4.2.1.3 Prueba De La Tercera Hipétesis Especifica
Hipétesis Nula (Ho)

No existe una relacion positiva y significativa entre gasto deducible con el crecimiento
economico delas micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

Hipétesis Alterna (Ha).

Existe una relacién positiva y significativa entre gasto deducible con el crecimiento
econdmico delas micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.
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NIVEL DE SIGNIFICANCIA (o) Y NIVEL DE CONFIANZA (y)

a=005=5% = y=1-0=95%

La variable aleatoria (x) sigue una distribucion “t” con 60 grados de libertad:

El valor critico o tabulado “Vt” de la prueba para 60 grados de libertad (unilateral) y 0.05
de significancia es de 1.64, obtenido de la tabla correspondiente “Valores criticos de t".

Reemplazando los valores en la formula correspondiente, el valor calculado “Vc¢” de la
1 es:

62-2

t=Vc =085 1
1-0,85

=24

Grafico 13.Diagramade la prueba T para la docimasia de la hipotesis

T: gl=60

0.4
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Fuente: Generado con el Software Estadistico
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A partir del diagrama de la prueba t, Figura 4.17, se observa que el valor calculado
(Vc=14) se ubica o cae en la region de rechazo de la hipétesis nula (RR/Ho). Asimismo,
se observa que Vc>Vt (14>24), por lo que se ha encontrado evidencia empirica para

rechazar la Hipdtesis Nula y aceptar la hipotesis alterna que dice:

Existe una relacion positiva y significativa entre gasto deducible
con el crecimiento econdémico delas micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014.
4.2.1.4 Prueba De La Cuarta Hipotesis Especifica
Hipotesis Nula (Ho)

No existe una relacién positiva y significativa entre renta neta con el crecimiento
economico delas micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

Hipétesis Alterna (Ha).

Existe una relacion positiva y significativa entre renta neta con el crecimiento econdmico
delas micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica, periodo
2014.

NIVEL DE SIGNIFICANCIA (o) Y NIVEL DE CONFIANZA (y)

a =0106=16%F &= =il @ —195%

La variable aleatoria (x) sigue una distribucion “t” con 60 grados de libertad:

n—2

t=r X
1—7r2

El valor critico o tabulado “Vt” de la prueba para 60 grados de libertad (unilateral) y 0.05

de significancia es de 1.64, obtenido de la tabla correspondiente “Valores criticos de t".

Reemplazando los valores en la formula correspondiente, el valor calculado “Vc” de la
1 es:
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4.3.

62-2
t=Ve =067 | —— =9
1- 067

Grafico 13.Diagramade la prueba T para la docimasia de la hipotesis
T: gl=60
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Fuente: Generado con el Software Estadistico

A partir del diagrama de la prueba t, Figura 4.17, se observa que el valor calculado
(Vc=14) se ubica o cae en la region de rechazo de la hipétesis nula (RR/Ho). Asimismo,
se observa que Vc>Vt (14>19), por lo que se ha encontrado evidencia empirica para

rechazar la Hipdtesis Nula y aceptar la hipotesis alterna que dice:

Existe una relacion positiva y significativa entre renta neta con el
crecimiento economico delas micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de Huancavelica, periodo 2014.

DISCUSION DE RESULTADOS

Como podemos arribar y sintetizar los resultados de la investigacién ponen en evidencia
la presencia de una relacion entre los niveles de la renta empresarial y el crecimiento

econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, Periodo 2014.

La validez de los resultados se justifica por los resultados de la opinién de los
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jueces que han dado como correcto el grupo de items del instrumento de medicion, es
decir el instrumento utilizado realmente estan midiendo lo que se pretende medir que

se resumen en la llamada validez de contenido (Cérdova, 2001).

De la misma manera al referirnos a la confiabilidad del instrumento se ha
deducido que el nivel alcanzado es del 74% que significa que si aplicamos
repetidamente el instrumento en la muestra de estudio, entonces hastael74% delos

casos obtendremos los mismos resultados (Cordova, 2001).

En cuanto a la validez de la relacion general hallada para la renta empresarial
y el crecimiento econdémico de las micro empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, es evidente que su validez es innata por la presencia de las siguientes

caracteristicas:

eCantidad de datos.- El tamafio de su muestra (n=62) es lo suficientemente
necesario como para proveer una estimacion muy precisa de la fuerza de la

relacion entre la renta empresarial y el crecimiento econémico.

eDatos atipicos.-Puesto que los datos poco comun es pueden tener una influencia
fuerte en los resultados, en el diagrama de dispersion no se identifica la presencia
de casos atipicos para la relacion general y las relaciones especificas.

eNormalidad.-Debido a que se tiene mas de 30 casos de analisis, la normalidad no

representa un problema.

oEl modelo de prediccion.- El Informe de seleccion de modelo muestra un modelo
idéneo y eficiente para realizar predicciones. Ademas en la gréfica de dispersion
de la relacion general se observe que los casos cubren adecuadamente el rango

de valores de las dos variables.

Dicho modelo de predicciones:

Renta Empresarial=0,721+0,6582*Crecimiento Econdmico.

Ademas, su estadistica de bondad de ajuste R2=72.10% implica que cualquier
prediccion tienen un nivel de certeza del 89% o que el modelo de regresion lineal
explica hasta el 89% de la variacién de una variable.

De esta manera, en general se ha identificado la presencia de una relacién
positiva entre los niveles de la renta empresarial y el crecimiento econdmico de las

micro y pequefias empresas del distrito de Huancavelica, la intensidad de la relacion
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hallada es r=89%, que a decir de Cordova (2001) y la prueba de hipétesis resulta muy
significativa por tanto se cumple el primer objetivo planteado en la investigacion
cientifica o informe final.

La relacién hallada para el cumplimiento de los objetivos especificos
planteados, nos muestran que la tendencia es similar a la relacion general, pues la
relacion para la dimension ingresos gravables es del 92%, para la dimensién costo
computable es de 84% y para la dimension gasto deducible es del 85%; todas ellas
son positivas y su contraste de significancia es p=0,0por lo que se evidencia que es
significativa.

En general se ha corroborado que el 43.5% de los casos analizados tienen la
percepcion que la renta empresarial es alto, el 30.6% manifiestan que es medio y el
25.8% consideran que es bajo. Para la variable crecimiento econémico del estudio
pone en evidencia que el 37.5% considera que es alto, el 37.5% considera que es

medio y el 25.0% considera que es bajo.

Los resultados de esta investigacion al confrontarlos con los obtenidos por
(Villate Paredes, 2012) Por lo que concluye que la contabilidad se constituye en una
instrumento esencial para el crecimiento y desarrollo econdmico financiero de una
MYPE y de cualquier otro tipo de empresa.

Con(Bendezu Zufiga, 2014.)En su conclusion define: Se ha determinado que las
MYPES industriales del distrito de Huancavelica contribuyen en el desarrollo econémico de la
localidad.

Con (Gilio Sotelo & Quispe Meneses, 2016), Los gastos recreativos influyen
de manera significativamente en la determinacién del Impuesto a la Renta por que no
solo es el reparo tributario del impuesto, las multas, sino también el tiempo invertido

en corregir las rectificatorias de las declaraciones.
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CONCLUSIONES

. Se ha evidenciado que la Renta Empresarial se relaciona de forma positiva y significativa con el
Crecimiento Economico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014. La intensidad de la relacion hallada es de r=89.00% por lo que dicha relacion es
positiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la variable de renta empresarial prevalece
el nivel alto (43.5% de los casos) y en la variable crecimiento econdmico prevalece el nivel alto

(37.5% de los casos).

. Se ha determinado que los ingresos gravables se relacionan de forma positiva y significativa con el
crecimiento econémico de las micros y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014 .La intensidad de la relacién hallada es de r=92.00% por lo que dicha relacion es positiva
y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimension de ingresos gravables prevalece el
nivel alto (48.4% de los casos) y en la variable crecimiento econémico prevalece el nivel alto (37.5%

de los casos).

. Se ha determinado que en la dimension entre el costo computable se relaciona de forma positiva y
significativa concrecimiento econoémico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014. La intensidad de la relacién hallada es de r=84.0% por lo que dicha
relacion es positiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimensién de costo
computable prevalece el nivel alto (56.74% de los casos) y en la variable crecimiento econdmico

prevalece el nivel alto (37.5% de los casos).

. Se ha determinado que en la dimensién gasto deducible se relaciona de forma positiva y significativa
con el crecimiento econémico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.La intensidad de la relacién hallada es de r=85.0% por lo que dicha
relacion es positiva y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimensién de gasto deducible
prevalece el nivel alto (43.5% de los casos) y en la variable crecimiento econémico prevalece el

nivel alto (37.5% de los casos).

. Se ha determinado que en la dimensidn de renta neta se relaciona de forma positiva y significativa con
el crecimiento econdmico de las micro y pequefias empresas comerciales del distrito de Huancavelica,
periodo 2014. La intensidad de la relacion hallada es de r=67.0% por lo que dicha relacion es positiva
y significativa. Asimismo, se ha determinado en la dimension de renta neta prevalece el nivel alto
(50.0% de los casos) y en la variable crecimiento econdémico prevalece el nivel alto (37.5% de los

casos).
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SUGERENCIAS

Se recomida a las instituciones supervisoras y reguladoras de las rentas empresariales
que, para el continuo crecimiento economico en las micro y pequefias empresas con
relacién a la renta empresarial, se capacite a los titulares de las micro y pequefias
empresas del distrito de Huancavelica, con la finalidad de promover las ventas gravables,

la misma generara una mayor renta empresarial.

Se recomienda a las instituciones reguladoras y supervisoras de las rentas empresariales,
brinden capacitaciones a las micro y pequefias empresas del distrito de Huancavelica,
respecto a los beneficios y ventajas de la ventas gravables y la importancia que tiene esta en

la influencia del crecimiento econémico.

Se recomienda para promover las rentas empresariales y por tal es necesario contar con
tecnologias tales como equipos informaticos de Ultima generacion con los softwares
adecuadas, hecho que mejorara el proceso de ventas fisicas y ventas electrénicas mediante
el uso de internet, lo cual requiere que se capacite al personal de las micro y pequefas

empresas.

Se recomienda a los titulares de las micro y pequefias empresas del distrito de
Huancavelica, que adecuen planes y/o politicas de gastos deducibles; es decir, que
adecuen criterios, mecanismos, prioridades de aquellos gastos que generen de forma
indirecta mayor produccion o mayor eficiencia en las ventas, esto con la finalidad de tener

un indicie de mayor crecimiento econémico y gastos deducibles controlados.

Se recomienda a las instituciones reguladoras y supervisoras de las rentas netas que generan
las micro y pequefias empresas, brinden capacitaciones en coordinacion con los propietarios
de las micro y pequefias empresas del distrito de Huancavelica, con la finalidad de que este

ultimo tenga crecimiento econémico progresivo que a su vez generara mayor renta neta.
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MATRIZ DE CONSISTENCIA
“LA RENTA EMPRESARIAL Y EL CRECIMIENTO ECONOMICO DE LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL DISTRITO DE HUANCAVELICA,

PERIODO 2014”

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES DIMENCION METODOLOGIA
PREGUNTA GENERAL OBJETIVO GENERAL HIPOTESIS GENERAL Variable Ingresos Tipo de Investigacion:
¢ Qué relacion existe entre la | Determinar la relacion de la renta | Existe una relacion positiva y | V1: Gravables Aplicada.
renta empresarial 'y el | empresarial con el crecimiento | significativa entre la renta | Renta Nivel de Investigacion:
crecimiento econdmico de las | econdmico de las micro y | empresarial y el crecimiento | Empresarial Correlacional.

micro y pequefias empresas

comerciales del distrito de

Huancavelica, periodo 20147

PREGUNTAS

ESPECIFICAS

1. ¢Qué relacién existe
entre  los  ingresos
gravables y el
crecimiento  econdmico
de las micro y pequefias
empresas  comerciales
del distrito de
Huancavelica,  periodo
20147

2. ¢Qué relacion existe
entre el costo computable
y el crecimiento
economico de las micro y
pequefas empresas
comerciales del distrito
de Huancavelica, periodo
20147

pequefias empresas comerciales

del distrito de Huancavelica,

periodo 2014.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

1. Determinar la relacién que
existe entre los ingresos
gravables y el crecimiento
econdmico de las micro y
pequefias empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

2. Determinar la relaciéon que
existe entre el costo
computable y el crecimiento
economico de las micro y
pequefas empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

3. Determinar la relacién que
existe entre el gasto
deducible y el crecimiento
economico de las micro y

econdémico de las micro y

pequefias
comerciales del

empresas
distrito de

Huancavelica, periodo 2014.

HIPOTESIS ESPECIFICAS

1.

Existe una relacion positiva
y significativa entre los
ingresos gravables y el
crecimiento econdmico de
las micro y pequefias
empresas comerciales del
distrito de Huancavelica,
periodo 2014.

Existe una relacién positiva
y significativa entre el costo
computable y el crecimiento
econémico de las micro y
pequefas empresas
comerciales del distrito de

Costo Computable

Gastos
Deducibles

Renta Neta

Variable
V2:
Crecimiento
Econémico

Producto Bruto
Interno

Fuerza de trabajo.

Recursos
Empresariales.
Tecnologia de

Informacion 'y

Comunicaciones.

Disefio de Investigacion:
cientifica no experimental

Poblaciéon. Comprende a
las 74 Micro y Pequefias
Empresas (MYPES)
Muestra. determinada es
de 62 Micro y Pequefas
Empresas (MYPES)que se
dedican a las actividades
comerciales

Muestreo. aleatorio simple
Técnicas e Instrumentos
de Recoleccion de Datos:

Variable

Renta Empresarial

Crecimiento Econémico

Técnica

¢ Analisis de Documentos
Normativos y Legales

e Técnica de Observacion
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¢Qué relaciéon existe
entre el gasto deducible y
el crecimiento econdmico
de las micro y pequefias
empresas  comerciales
del distrito de
Huancavelica,  periodo
20147

¢Qué relacion  existe
entre la renta neta y el
crecimiento  econdmico
de las micro y pequefias
empresas  comerciales
del distrito de
Huancavelica, periodo
20147

pequefias empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014.

Determinar la relacion que
existe entre la renta neta y el
crecimiento econdmico de las
micro y pequefias empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014

Huancavelica, periodo
2014.

Existe una relacién positiva
y significativa entre el gasto
deducible y el crecimiento
economico de las micro y

pequefias empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo
2014.

Existe una relacién positiva
y significativa entre la renta
neta y el crecimiento
econdmico de las micro y
pequefias empresas
comerciales del distrito de
Huancavelica, periodo 2014

e Encuestas

Instrumento

¢ Fichas de Resumen de la
Ley y demas documentos
normativos inherentes a
la tematica de estudio.

e Guia de Observacion

o Cuestionario Impreso
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UNIVERSIDAD NACIONAL DE HUANCAVELICA
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

CUESTIONARIO

Estimado trabajador, estamos realizando un trabajo de investigacion para: “DETERMINAR LA RELACION DE
LA RENTA EMPRESARIAL CON EL CRECIMIENTO ECONOMICO DE LAS MICRO Y PEQUENAS
EMPRESAS COMERCIALES DEL DISTRITO DE HUANCAVELICA, PERIODO 2014.” en tal sentido le pedimos
su colaboracion para responder el presente cuestionario, agradeciéndole anticipadamente por sus respuestas

marcadas, el cual, sera totalmente confidencial y anénimo para efectos de investigacion.

Instrucciones: Marque una sola respuesta con un aspa en la alternativa de cada pregunta que usted crea

conveniente, evite borrones y/o enmendaduras.

Utilizar las siguientes alternativas:Muy bajo =1 — Bajo = 2 — Regular =3 — Alto =4 - Muy alto =5

. RENTA EMPRESARIAL

Considera que los ingresos netos en su micro y pequefia empresa es

Considera que los ingresos brutos en su micro y pequefia empresa es

Considera que los impuestos en su micro y pequefia empresa es

El nivel de conocimiento en costos de adquisicién en su micro y pequefia empresa es

R wW DN

El nivel de conocimiento en la emisién de comprobantes de pago en su micro y
pequefia empresa es

El nivel de conocimiento en bienes enajenados en su micro y pequefia empresa es

Sus gastos de desplazamiento e su micro y pequefia empresa es

Sus gastos de viaje en su micro y pequefia empresa €s

Sus gastos de representacion en su micro y pequefia empresa es

Los ingresos mensuales en su micro y pequefia empresa es

Los ingresos anuales en su micro y pequefia empresa es

La utilidad en su micro y pequefia empresa es

Utilizar las siguientes alternativas:Muy bajo =1 — Bajo = 2 — Regular =3 — Alto =4 - Muy alto =5

Il. CRECIMIENTO ECONOMICO

El nivel de venta de sus productos de su micro y pequefia empresa es

La calidad de servicio brindado a sus clientes de su micro y pequefia empresa es

La calidad de producto brindado a sus clientes de su micro y pequefia empresa es

La calidad del potencial de los trabajadores en su micro 0 pequefia empresa es

Considera que la experiencia laboral de los trabajadores de su empresa es

Considera que las horas de trabajo en su empresa es

N oA WN A

Considera que las maquinarias, capital e infraestructura de la empresa es
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Las politicas y estrategias empresariales de su empresa generan ventajas competitivas

9. | Al cumplir los objetivos de la empresa generan utilidades

10. | La adquisicion de equipos de computo para la empresa

11. | El contar con Software de ventas permite un control para la empresa
12. | Considera que mejora la gestion al utilizar las ventas electronicas

iGracias por su Colaboracion!

ENCUESTADOR: .......ccccoiiinriin i
SUPERVISOR @ .....occciiiiiiinnirenn i,
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UNIVERSIDAD NACIONAL DE HUANCAVELICA
(CREADA POR LEY N° 25265)
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

N FICHA DE OPINION DE EXPERTOS

SNIVERSIDAD

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

.  DATOS GENERALES:

1. Titulo de Investigacion: “LA RENTA EMPRESARIAL y EL CRECIMIENTO ECONOMICO DE
LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL DISTRITO DE HUANCAVELICA,
PERIODO 2014.

2. Nombre de los instrumentos motivo de evaluacion: Cuestionario de encuesta sobre la
gestion municipal y los sistemas administrativos de los funcionarios.

NOTA: Para cada item se considera la escala de 1 a 5 donde:

1. Deficiente | 2. Regular 3. Buena 4. Muy Buena 5. Excelente

ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Deficiente Regular Muy buena Excelente

Indicadores Criterios

Considera que los
Iltems miden lo
1. METODOLOGIA que el
investigador
pretende medir.

La investigacion
esta desarrollada

2.CLARIDAD R
en un lenguaje
apropiado.
Considera

3.0RGANIZACION organizado N\ el
desarrollo del

marco tedrico.

Comprende los
4.SUFICIENCIA aspectos en
cantidad y calidad

Existe
consistencia entre
las dimensiones y
los indicadores.

5.CONSISTENCIA

Considera que los
Iltems utilizados
6.COHERENCIA son propios del
campo que se
esta investigando.
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7.PERTINENCIA

Es util y adecuado
para la
investigacion

8.OPERACIONALIZACION

Presenta
operacionalizada
sus variables y
dimensiones.

9.ESTRATEGIAS

Considera
adecuado los
métodos
estadisticos para
contrastar las
hipotesis

10.ACTUALIDAD

Presenta
antecedentes
actualizados
hasta con tres
afos de
antigliedad.

. OPINION PARA APLICAR EL INSTRUMENTO:
Qué aspectos se tienen que modificar, aumentar o suprimir en los instrumentos de
investigacion:
IV. PROMEDIO DE VALORACION DEL INSTRUMENTO:
OPINION DE APLICABILIDAD: a) Deficiente  b) Regular c) Buena
a) Muy buena e) Excelente
V. DATOS GENERALES DEL EXPERTO INFORMANTE:
Nombres y Apellidos DNI N°
. L g | Teléfono/
Direccion domiciliaria
Celular

Titulo profesional/
Especialidad

Grado Académico

Mencién

Lugar y fecha
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UNIVERSIDAD NACIONAL DE HUANCAVELICA

(CREADA POR LEY N° 25265)

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

FICHA DE OPINION DE EXPERTOS
INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES:

1. Titulo de Investigacion: “LA RENTA EMPRESARIAL Y EL CRECIMIENTO
ECONOMICO DE LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL
DISTRITO DEHUANCAVELICA, PERIODO 2014”

2. Nombre de los instrumentos motivo de evaluacién: Cuestionario de encuesta sobre:
“la renta empresarial y el crecimiento econémico de las micro y pequefias
empresas.

1. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Deficiente Regular Muy buena Excelente

Indicadores Criterios

Considera  que
los Items miden
lo que el

investigador 80
pretende medir.
La investigacion
2.CLARIDAD esta desarrollada

1. METODOLOGIA

en un lenguaje qé
apropiado.
Considera
organizado el
3.0RGANIZACION Seatols kdet 5
marco teérico
Comprende  los
4.SUFICIENCIA aspectos en 18
cantidad y calidad
Existe
consistencia
5.CONSISTENCIA entre las 95
dimensiones y los .
indicadores.
Considera  que
los Items
utilizados son 75
6.COHERENCIA propios del
campo que se
esta
investigando.
Es util y
7.PERTINENCIA adecuado para la 80
investigacion
Presenta
8.0PERACIONALIZACION | Operacionalizada
sus variables y qé
dimensiones.
Considera
adecuado los
métodos
9.ESTRATEGIAS estadisticos para ‘72'
contrastar las
hipotesis
Presenta
antecedentes
10.ACTUALIDAD actizlizacos 9%
hasta con tres
anos de
antigliedad.

107



T‘OT&\\.
E 4 82 =10
— 8392

s

IIl. OPINION PARA APLICAR EL INSTRUMENTO:

OFINIUN FARA A e e ——

Qué aspectos se tienen que modificar, aumentar o suprimir en los instrumentos
de investigacion:

...................................................................................................................

IV. PROMEDIO DE VALORACION DEL INSTRUMENTO: 8 3.90

- OPINION DE APLICABILIDAD: a) Deficiente b) Regular c) Buena
a) Muy buena})(Excelente

V. DATOS GENERALES DEL EXPERTO INFORMANTE:

Nombres y Apellidos | Adoito ZANABRIA (LARTE DNI N®
Direccién domiciliaria | \c. TOMAS HEND)IZABAL Tgﬁt?,:f’
Titulo profesional/

Especialidad CONTATOR  PuBlico ~ CONTABWLDAD

Grado Académico CONTADOR PLBUCO COEGIADO Y c ERTIFICA
Mencion GesTion  PugiicA

..

Lugar y fecha .. WcBYE L cA AO/O 3/&0(¥

108



1. METODOLOGIA

FACULTAD

FICHA DE OPINION DE EXPERTOS

DATOS GENERALES:

s

1. Titulo de Investigacion:
ECONOMICO DE LAS MICRO

DISTRITO DEHUANCAVELICA, PERIODO 2014”

empresas.

ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Considera que
los Items miden
lo que el
investigador
pretende medir.

Nombre de los instrumentos motivo de evaluacio

n: Cuestionari
“la renta empresarial y el crecimiento econo

“LA RENTA EMPRESARIAL Y EL CRECIMIENTO
Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL

UNIVERSIDAD NACIONAL DE HUANCAVELICA

(CREADA POR LEY N° 25265)

DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

o de encuesta sobre:

mico de las micro y pequefias

q8

‘;.CLARIDAD

La investigacion
esta desarrollada

investigaciéon

en un lenguaje qS

apropiado.
Considera
organizado el C

3.0RGANIZACION Sasairollo | del &
marco tedrico.
Comprende los

4.SUFICIENCIA aspectos en q Z
cantidad y calidad
Existe
consistencia

5.CONSISTENCIA entre las ({ 6
dimensiones y los
indicadores.
Considera que
los Items
utilizados son

6.COHERENCIA propios del
campo que se (15
esta
investigando.
Es atil y

7.PERTINENCIA adecuado para la

q3

8.OPERACIONALIZACION

Presenta
operacionalizada
sus variables y
dimensiones.

9.ESTRATEGIAS

Considera
adecuado los
métodos
estadisticos para
contrastar las
hipotesis

10.ACTUALIDAD

Presenta
antecedentes
actualizados
hasta con tres
anos de
antigledad.

S
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1. OPINION PARA APLICAR EL INSTRUMENTO:

Qué aspectos se tienen que modificar, aumentar o suprimir en los instrumentos
de investigacion:

...................................................................................................................

IV. PROMEDIO DE VALORACION DEL INSTRUMENTO: q\:‘B :

" OPINION DE APLICABILIDAD: a) Deficiente b) Regular c) Buena
a) Muy buena %Excelente

V. DATOS GENERALES DEL EXPERTO INFORMANTE:

Nombres y Apellidos i\)‘\. (:))Ul’ﬁgb(’ &JSI DNI N° 6/5 §/¢¢ g/

. =2 W o= Teléfono/

0 .

Direccién domiciliaria %7'(]00 o faéld’ﬂ IU'/]C/ Cafiilar 90098 577
Titulo profesional/ A X
Especialidad Conwnaodk,  SYBVIcO
Grado Académico CoOmTADPIR  QIBWVCY <Q\RELRDND - CERT PP ©
Mencién SRWALA - Pid\en

)

Lugar y fecha .10 Sl st /O3 /Z 01’7
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UNIVERSIDAD NACIONAL DE HUANCAVELICA

(CREADA POR LEY N° 25265)

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

FICHA DE OPINION DE EXPERTOS
INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

l. DATOS GENERALES:

1. Titulo de Investigacion: “LA RENTA EMPRESARIAL Y EL CRECIMIENTO
ECONOMICO DE LAS MICRO Y PEQUENAS EMPRESAS COMERCIALES DEL
DISTRITO DEHUANCAVELICA, PERIODO 2014”

2. Nombre de los instrumentos motivo de evaluacion: Cuestionario de encuesta sobre:
“la renta empresarial y el crecimiento econémico de las micro y pequefias
empresas.

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

% ; ; 1 Deficiente Regular ; Muy buena Excelente
Indicadores l Criterios 26 31 |36 41 1] 1 81 -86_ ¢9

30 35 40 45

Considera que

los Items miden
1. METODOLOGIA lo que el ?6
investigador

pretende medir.
La investigacion

2.CLARIDAD estd desarrollada 5
en un lenguaje q
apropiado.
Considera
organizado el
3.0RGANIZACION dosarailo bellladl 7,5
marco teorico
Comprende los
4.SUFICIENCIA aspectos  en 96
cantidad y calidad
Existe
consistencia
5.CONSISTENCIA entre las qz,
dimensiones y los
indicadores
Considera que
los Items
utilizados son
6.COHERENCIA propios del 72
campo que se
esta
investigando.
Es atil y
7.PERTINENCIA adecuado para la 18
investigacion
Presenta
8.0PERACIONALIZACION | Operacionalizada C{&
sus variables y
dimensiones.
Considera
adecuado los
métodos
S ESTRAIEGIAS estadisticos para 76
contrastar las
hipotesis
Presenta
antecedentes
10.ACTUALIDAD aclializados 9 l-{
hasta con tres
anos de
antigiiedad
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5. 20

1. OPINION PARA APLICAR EL INSTRUMENTO:

Qué aspectos se tienen que modificar, a

de investigacion:

....................................................................................................................
....................................................................................................................

umentar o suprimir en los instrumentos

IV. PROMEDIO DE VALORACION DEL INSTRUMENTO: SERAY
OPINION DE APLICABILIDAD: a) Deficiente b) Regular c) Buena
a) Muy buena 2 Excelente
V. DATOS GENERALES DEL EXPERTO INFORMANTE:
Nombres y Apellidos NESIOR ROTIERO PAVTAN DNI N° Yy29031\S
: - S Teléfono/
Direccién domiciliaria | A\, =oRe€ cpavez S/n - Wech Celular
Titulo profesional/ :
Especialidad COMTAQOR ©UBRLICO
Grado Académico - CRRT\\CADD

COWTAOOR PUBLECO COLEGADY

Mencion

CLaWSA N PRwW ADA

escssasensces,

\
¥

&=
L

Lugary fecha .}.2.050. e i i U
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RENTA EMPRESARIAL
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BASE DE DATOS DE CONFIABILIDAD RENTA EMPRESARIAL

ITEMS
JUECES 1 2 3| a4 ] s 6 | 7 8 | 9 10 11 12
Juez 1 4 3 4 5 5 4 4 5 4 5 3 4
Juez 2 2 3 4 3 4 3 4 | 4| a 3 3 2
Juez 3 3 4 | 5 4 5 3 4 5 5 5 4 4
Juez 4 5 D s\l 4 || 4 3 2 B 4 4 4
Juez 5 4 | 4| & 5 3 5 5 3 4 5 5 5

BASE DE DATOS DE CONFIABILIDAD CRECIMIENTO ECONOMICO

ITEMS
JUECES 1 2 3| 4] s 6 | 7 s 9 10 11 12
Juez 1 3 3 4 5 4 | 4| a | a] s 5 3 4
Juez2 2 3 4 3 4 | 4| a ] a] 4 3 3 2
Juez3 4 5 3 4 5 4 | 4| a 5 5 4 4
Juez 4 3 sy N, T5F | B [Rakebeds| 4 4 4 4
Juez 5 s 4 |92 5 4 5 5 5 4 5 4 4

116




ACTA DE SUSTENTACION DE INFORME FINAL DE INVESTIGACION CIENTIFICA (TESIS)
EN LA CIUDAD UNIVERSITARIA DE PATURPAMPA; AUDITORIO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES, ALOS

DIAS DEL MES DE WA7© DEL ANO 2018, A HORAS....[.Q.:Q ....... A.=~.., SE REUNIERON, EL JURADO CALIFICADOR,

CONFORMADO DE LA SIGUIENTE MANERA:

PRESIDENTE...... 10 ¥ 2. e iz RAcviees \NiecHE&z ...

SECRETARIO.. Mg ... Lvrs Angse Gueees Mensnosz ...

NOCAL:... . PEC AN RNSBEC ~ E2CPU/ A0S SEROANO N i

RATIFICADOS LOS _ MIEMBROS DE JURADO CON RESOLUCION N°

IAB-—29\8 - F. €&~ (2~ Uy . DEL INFORME FINAL DE INVESTIGACION CIENTIFICA

TITULADO:

B RENTA. EMPLRESSRIAL Y. EC cREINENTO. SCeNOMICo pa
LAS. HLCR2. S RERAIEDAS.  EHARESLS. . coOMERS(FLES ReEL . onsTR T

yo) rArHpNcAvELI< A PERIiODE 2.0t
CUYO AUTOR ES (EL) (LOS) GRADUADO (S):

BACHILLER (S): £t A A B s Rt N B e
HOAY 28000 PRl GIAN . ArRLOES

A FIN DE PROCEDER CON LA SUSTENTACION DEL INFORME FINAL DE INVESTIGACION CIENTIFICA TITULADO ANTES
CITADO.

FINALIZADO LA SUSTENTACION Y EVALUACION; SE INVITA AL PUBLICO PRESENTE Y AL SUSTENTANTE ABANDONAR
EL RECINTO; Y LUEGO DE UNA AMPLIACION DELIBERACION POR PARTE DEL JURADO, SE LLEGO AL SIGUIENTE

RESULTADO:

BABFMGERY. . LA 2R 11800 P PP OV T Sl .. oo i sissinisnnsin
PRESIDENTE: [ ppgo 3 ADO '
SECRETARIO: APROBAQO

VOCAL: AvE OaRS

RESULTADOFINAL: | A P OB A OO [ForR UNANIHIDAD

BACHILLER: ... /TR AN e berrd ). TR TLAN. . .CPELOS ...
PRESIDENTE: | PrroBRDO i o]

SECRETARIO: VESAP2OB20D

VOCAL: APROBADO

RESULTADOFINAL: | A PRORA®GD PO R $1 Avor s
EN CONFORMIDAD A LO ACTUADO FIRMAMOS AL PIE.
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